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Der neue Subaru Forester.
Zuverlässigkeit, die Spaß macht.

www.subaru.de

Weltgrößter Allrad-PKW-Hersteller

Erhältlich als Forester 2.0D mit 108 kW (147 PS), 2.0X mit 110 kW (150 PS) oder 2.0XT 
mit 177 kW (240 PS). Kraftstoffverbrauch (l/100 km): innerorts: 11,2 bis 7,0; außerorts: 
7,0 bis 4,9; kombiniert: 8,5 bis 5,7. CO2-Emission (g/km) kombiniert: 197 bis 150. 
Abbildung enthält Sonderausstattung.
* Die gesetzlichen Rechte des Käufers bleiben daneben uneingeschränkt bestehen.

Der neue Forester lässt keine Wünsche offen —

serienmäßig:
•  5-Jahre-Vollgarantie bis 160.000 km*
•  Permanenter Allradantrieb
•  Gespann-Stabilisierungssystem

Und erfahren Sie jetzt den niedrigen Verbrauch bei einer Probefahrt!

optional:
•  Stop & Go-Startautomatik
•  Lineartronic Automatikgetriebe
•  Elektrische Heckklappe
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Liebe Leserinnen und Leser,

der SV Stuttgarter Kickers 
begrüßt alle Fans, Freunde, 
Partner, Sponsoren und 
Gäste  zum Heimspiel  und 
Stadtderby gegen den VfB 
Stuttgart II in der 3. Liga. 
Wir wünschen allen Lesern 
viel Spaß mit der aktuellen 
Ausgabe des Kickers- 
Magazins. 

Euer/Ihr Redaktionsteam

editorial
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Sehr geehrte Stadion- 
besucher, liebe Kickers-
Fans,

es ist angerichtet. Zum  
Lokalderby gegen die 
Zweitvertretung des VfB 
Stuttgart heiße ich Sie 
recht herzlich hier im GAZi- 
Stadion auf der Waldau 
willkommen. Ein besonde-
rer Gruß gilt unseren Gäs-
ten aus Bad Cannstatt, den 
Vereinsverantwortlichen 
und der Mannschaft des 
VfB Stuttgart II. Ich gehe 
davon aus, dass es bei der 
kurzen Anreise keine Prob-
leme gab und Ihr Euch bei 
uns in Stuttgart-Degerloch 
wohlfühlt – Ihr kennt Euch 
ja bestens aus.

Im dritten Heimspiel der 
Saison 2013/14 streben wir 
heute mit aller Macht den 
ersten Saisonsieg an. Die 
Vorzeichen dafür stehen 
ganz gut, obwohl uns ins-
besondere der Ausfall von 
Daniel Engelbrecht hart ge-
troffen hat. Bei allem Weh-
klagen über die sportliche 
Lücke, die er gerissen hat, 
steht seine schnelle und 
vollständige Genesung ab-
solut im Vordergrund. Wir 

drücken Daniel ganz fest 
die Daumen und hoffen, 
dass er so bald wie möglich 
wieder zu uns zurückkehrt 
und seinem Beruf nachge-
hen kann.

Ich wurde häufig gefragt, 
ob wir in Anbetracht der 
langen Ausfallzeit von Da-
niel auf dem Transfermarkt 
nochmal tätig werden. Na-
türlich beobachten wir den 
Markt und halten immer 
Ausschau nach talentierten 
Spielern, doch es gibt wirt-
schaftliche Zwänge und ein 
Budget, das wir einhalten 
müssen und welches keine 
großen Sprünge erlaubt. 
Grundsätzlich ver-
trauen wir auf den 
bestehenden Kader 
und hoffen, dass an-
dere Spieler jetzt in 
die Bresche springen, 
Verantwortung über-
nehmen und in den 
Fokus rücken.

Im Fokus beim ver-
gangenen Spiel in 
Elversberg stand 
vor allen Dingen der 
Unparteiische, der 
aus meiner Sicht ei-
nen Handelfmeter  

gegeben hat, über den 
sich trefflich streiten lässt. 
Nach dem Elfer gegen Er-
furt mussten wir uns er-
neut einer weiteren, harten 
Entscheidung beugen, die 
am Freitagabend zur Folge 
hatte, dass wir anstatt drei 
Punkten nur einen Zähler 
auf der Habenseite unseres 
Kontos verbuchen konnten. 
Doch wir wären gar nicht in 
die missliche Lage gekom-
men, wenn wir zumindest 
eine unserer zahlreichen 
Chancen verwertet hätten.

Aus diesem Grund müs-
sen wir uns auch ein we-
nig an die eigene Nase  

VORWORT
VON

 GUIDO
BUCHWALD

PRÄSIDIUMS- 
MITGLIED
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www.stiefel.de
Gottlieb-Daimler-Straße 6 · D-71334 Waiblingen · Telefon +49 (0) 71 51 17 09-0 · Fax +49 (0) 71 51 17 09-41 · info@stiefel.de · www.stiefel.de

HYDRAULIK
·Rohrverschraubungen
·Befestigungstechnik, Schellen
·Hochdruckkugelhähne
·Schläuche, Armaturen
·Elektrisch betätigte Ventile
·Manometer
·Hydraulikaggregate
·Hydraulikfilter
·Zahnradpumpen, Motoren
·Zylinder

ROHRBIEGETECHNIK
·Wir produzieren nach Zeichnung
·Moderne CNC-Biegemaschinen
· Individuelle Rohrbearbeitung
·VOSS-Form
·Bördelanschlüsse | Löt-und
Schweißanschlüsse

·Oberflächenbeschichtung

PNEUMATIK
·Ventile, Zylinder
·Pneumatik-Zubehör
·Kugelhähne
·PA-PE-PU-Rohre
·Verschraubungen
·Verbinder

Waiblingen · Neu-Ulm · Dresden · Zug · Singapore · Melbourne · Shanghai

WIR BEWEGEN MIT SYSTEM

fassen und auf die positi-
ven Dinge der Partie auf-
bauen. Beispielsweise die 
Rückkehr unseres Kapitäns 
Enzo Marchese, der als Lea-
der unheimlich wichtig für 
die Mannschaft ist. Oder 
auch das Comeback von 
Paul Grischok, der bis zu 
seiner Auswechslung die 
Offensive belebt hat und 
ein ständiger Aktivposten 
war. Und mit Elia Soriano, 
der schon wieder im Mann-
schaftstraining steht, ha-
ben wir unseren Torjäger 
wieder an Bord, der dem 
Trainer weitere Optionen 
ermöglicht.

Ich bin sehr zuversicht-
lich, dass sich in Kürze die 
gewünschten Ergebnisse 
einstellen, die wir uns alle 

erhoffen. Die Mannschaft 
entwickelt sich von Woche 
zu Woche und mit jedem 
Spiel weiter. Dies muss sie 
heute auf den Platz brin-
gen und sich die spezielle 
Atmosphäre eines Lokal-
derbys zu eigen machen. 
Für diese Atmosphäre sind 
nicht zuletzt Sie, liebe Fans, 
mitverantwortlich. Nur 
durch Ihre bedingungslo-
se Unterstützung kann der 
Funke von der Tribüne auf 
den Platz überspringen. Um 
den Funken allerdings zu 
entzünden, steht vor allen 
Dingen die Mannschaft in 
der Pflicht.

Herzliche Grüße

Guido Buchwald

Stefan Sauer, Diplom Ökonom, Steuerberater, 
Fachberater für internationales Steuerrecht

D
A
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LI

ER

„Beratung ist meine
Leidenschaft.“

Internationales Steuerrecht   Unternehmenssteuerrecht   Existenzgründung

Jahnstr.1, 70597 Stuttgart (Degerloch) Fon 0711-633 70 380, www.sauersteuer.de
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DIE PARTNER DES  
SV STUTTGARTER KICKERS
Sie bekennen Farbe!

WIRTSCHAFTSPRÜFER
STEUERBERATER
RECHTSANWÄLTE
UNTERNEHMENSBERATER

  

w w w . e c t o o l . d e
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sprach- und datenkommunikation

www.dcc-kaestl.de

DIE PARTNER DES  
SV STUTTGARTER KICKERS
Sie bekennen Farbe!
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mit uns sind Sie immer perfekt aufgestellt

Druckerei Hanstein GmbH
Röntgenstr. 12 • 70736 Fellbach 
Fon: 0711/957935-0 • Fax: 0711/957935-20
info@hansteindruck.de • www.hansteindruck.de Offizieller Partner der 

Stuttgarter Kickers

zuverlässig

Digitaldruck

Lettershop Weiterverarbeitung

Termingerecht

Innovativ

Flexibilitätberatend

Qualität

Schnelligkeit

Offsetdruck

heid gilds¬

RZ_SCHWA-13-006_AZ_KickersMaga_HeidGilds_210x148.indd   1 07.05.13   16:08
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Herr Morales, die Kickers-
Fans warten nach vier 
Spieltagen sehnsüchtig auf 
den ersten Saisonsieg. Da 
bietet sich das Derby ge-
gen den VfB Stuttgart II ja  
geradezu an, um die Sehn-
sucht zu befriedigen, oder?
„In der Tat wäre das Der-
by eine gute Gelegenheit, 
um den ersten Sieg anzu-
streben. Gegen Kiel und in 
Elversberg standen wir ja 
kurz vor dem ersten Dreier, 
doch leider hat es aus un-
terschiedlichen Gründen 
am Ende nicht gereicht. Die 
Mannschaft wird hochmo-
tiviert ins Spiel gehen und 
alles für einen Erfolg ge-
ben.“

Beim 0:1 gegen Erfurt und 
beim 1:1 in Elversberg gab es 
zwei zweifelhafte Schieds-
richter-Entscheidungen. 
Haben die Kickers ein Pro-
blem mit den Unparteii-
schen?
„Nein, sicher nicht. Natür-
lich haben wir das Gefühl, 
dass wir zweimal benach-
teiligt wurden und nach 
Ansicht der Fernsehbilder 
muss ich feststellen, dass 
beide Entscheidungen  

diskussionswürdig sind. 
Normalerweise sagt man 
ja, dass sich im Laufe einer 
Saison alles ausgleicht. Bin 
gespannt, wann das Pen-
del in unsere Richtung um-
schlägt.“

Beim Heimspiel gegen  
Holstein Kiel musste Dani-
el Engelbrecht 30 Minuten 
nach seiner Einwechslung 
wieder vom Platz. Nun wur-
de diagnostiziert, dass er 
eine Herzmuskelentzün-
dung hat und mindestens 
drei Monate nicht zur Ver-
fügung steht. Wie schwer 
wiegt der Ausfall?
„Zunächst einmal sind wir 
heilfroh, dass dem Jungen 
nichts Schlimmeres zuge-
stoßen ist. Es gibt genügend 
Beispiele, bei denen Spieler 
nicht mehr vom Platz ge-
hen konnten. Sportlich trifft 
uns der Ausfall sehr hart. 
Wir haben um den Spieler 
gekämpft, um ihn von Bo-
chum loszueisen und große 
Hoffnungen in ihn gesetzt. 
Das Wichtigste ist, dass 
Daniel wieder komplett ge-
sund wird und weiterhin 
seiner großen Leidenschaft 
nachgehen kann.“

INTERVIEW 
MIT

 MASSIMO
MORALES

CHEFTRAINER 

Seit Beginn der Vorberei-
tung ist die Offensive die 
Achillesferse der Mann-
schaft. Hat sich die Verletz-
tensituation mittlerweile 
entspannt?
„Abgesehen von Daniel En-
gelbrecht hat sich das La-
zarett ein wenig gelichtet. 
Elia Soriano nimmt wieder 
am Mannschaftstraining 
teil und wird beim Derby 
erstmals wieder im Kader 
stehen. Enzo Marchese hat 
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in Elversberg 90 Minuten 
gespielt. Seine Ruhe am 
Ball und seine Qualitäten 
als Antreiber braucht die 
Mannschaft. Erfreulicher-
weise hat Omar Jatta ver-
gangene Woche teilweise 
wieder mit der Mannschaft 
trainieren können, eben-
so Patrick Milchraum. Paul 
Grischok hat seinen ersten 
Einsatz in Elversberg eben-
falls gut überstanden. Die 
Lage entspannt sich Schritt 
für Schritt.“

Was können die Fans im 
Derby erwarten und was 
erwarten Sie von Ihrer 
Mannschaft?
„Ich weiß, wie wichtig un-
seren Fans ein Sieg im 
Derby ist. Ich erwarte von 
meiner Mannschaft ein 
leidenschaftliches und en-
gagiertes Spiel. Bis auf die 

Niederlage in Wiesbaden 
(0:4), wo alle Spieler einen 
schlechten Tag erwischt 
hatten, bin ich mit den bis-
her gezeigten Leistungen 
zufrieden. Leider spiegeln 
sich diese Leistungen noch 
nicht in den Ergebnissen 
wider, aber wir sind auf ei-
nem sehr guten Weg.“

Freuen Sie sich auf das Wie-
dersehen mit ihrem ehe-
maligen Torjäger Marco 
Grüttner?
„Die Freude hält sich für 
90 Minuten in Grenzen. Er 
wird sich bestimmt mäch-
tig ins Zeug legen, um ge-
gen seinen alten Klub zu 
treffen. Auf der anderen 
Seite kenne ich Marco gut 
genug, um entsprechende 
Maßnahmen zu ergreifen, 
damit er nicht zum Zuge 
kommt.“

Waldhotel Stuttgart GmbH · Guts-Muths-Weg 18  
70597 Stuttgart-Degerloch  

Fon +49(0)711 18572 - 0 · Fax +49(0)711 18572 - 400  
info@waldhotel-stuttgart.de · www.waldhotel-stuttgart.de

Gönnen Sie sich einen Aufenthalt im Vier-Sterne-Superior-
Privathotel, fernab von Stress und Hektik. In einem Ambiente, 
in dem Sie sich wohlfühlen werden.  Dafür sorgen zum einen 
unsere zeitlos schön eingerichteten Zimmer und zwei Suiten, 

zum anderen unser Restaurant und Bar, diese oft auch 
mit Live-Pianomusik. Vor allem aber der aufmerksame Service 

und unsere Liebe zum Detail – denn Gastfreundschaft 
hat eine lange Tradition im Waldhotel. 

 
 Kommen Sie an und lassen Sie sich von uns verwöhnen!

Schöne Auszeit!
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TABELLE & SPIELTAG

Die Tabelle wird Ihnen präsentiert 
vom Profi für Wäschereitechnik.

Pl. Verein Sp. S U N Tore Diff. Pkte

1 1. FC Heidenheim 1846 4 3 1 0 9:2 7 10

2 SV Wehen Wiesbaden 4 3 1 0 9:3 6 10

3 F. C. Hansa Rostock 4 3 1 0 7:3 4 10

4 VfL Osnabrück 4 3 0 1 7:2 5 9

5 Holstein Kiel (N) 4 2 2 0 7:2 5 8

6 FC Rot-Weiß Erfurt 4 2 2 0 8:4 4 8

7 RasenBallsport Leipzig (N) 4 2 2 0 6:4 2 8

8 MSV Duisburg (A) 4 2 1 1 5:3 2 7

9 SC Preußen Münster 4 1 3 0 9:6 3 6

10 Borussia Dortmund II 4 2 0 2 5:7 -2 6

11 SV Darmstadt 98 4 1 2 1 5:5 0 5

12 VfB Stuttgart II 4 1 1 2 4:5 -1 4

13 Chemnitzer FC 4 1 1 2 6:9 -3 4

14 1. FC Saarbrücken 4 1 0 3 4:9 -5 3

15 SSV Jahn Regensburg (A) 4 0 2 2 6:9 -3 2

16 SV 07 Elversberg (N) 4 0 2 2 2:5 -3 2

17 SpVgg Unterhaching 4 0 2 2 5:9 -4 2

18 SV Stuttgarter Kickers 4 0 2 2 2:7 -5 2

19 SV Wacker Burghausen 4 0 1 3 2:8 -6 1

20 Hallescher FC  4 0 0 4 1:7 -6 0

Samstag, 24. August 2013 um 14.00 Uhr 
MSV Duisburg - Chemnitzer FC 
Hallescher FC - SV Elversberg 
1. FC Saarbrücken - VfL Osnabrück 
F.C. Hansa Rostock - SpVgg Unterhaching 
SV Darmstadt 98 - 1. FC Heidenheim 
Borussia Dortmund II - SSV Jahn Regensburg 
RasenBallsport Leipzig - FC Rot-Weiß Erfurt 
SV Wacker Burghausen - SV Wehen Wiesbaden 
SC Preußen Münster - Holstein Kiel 
Sonntag, 25. August 2013 um 15.00 Uhr
SV Stuttgarter Kickers - VfB Stuttgart II

4.spieltag.
Freitag, 16. August 2013 um 19.00 Uhr
VfB Stuttgart II - 1. FC Saarbrücken   2:0 (1:0) 
SV Elversberg - SV Stuttgarter Kickers   1:1 (0:1)
Samstag, 17. August 2013 um 14.00 Uhr
SpVgg Unterhaching - SV Darmstadt 98   2:4 (0:2)
VfL Osnabrück -  F.C. Hansa Rostock   1:2 (1:0)
Holstein Kiel - Hallescher FC    1:0 (1:0)
SV Wehen Wiesbaden - SCPreußen Münster  1:1 (0:1)
FC Rot-Weiß Erfurt - SV Wacker Burghausen  1:1 (1:0)
SSV Jahn Regensburg - Chemnitzer FC   3:5 (1:4)
1. FC Heidenheim - Borussia Dortmund II   4:0 (1:0)
Sonntag, 18. August 2013 um 14.00 Uhr
RasenBallsport Leipzig - MSV Duisburg   1:1 (1:1)

5.spieltag.

Fernsehen. Filmproduktion. Werbung.im Kabel
ab 18 h

über SAT
19, 21, 23 h

Internet + App
regio-tv.de

Wir sind für Sie täglich am Ball – schalten Sie ein!

Baden-Württem
ber

g

   
  M

ed
ienpreis 2013

3 x ausgezeichnet

für

Aktueller Beitrag, 

Nachwuchs und 

Werbung
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Samstag, 24. August 2013 um 14.00 Uhr 
MSV Duisburg - Chemnitzer FC 
Hallescher FC - SV Elversberg 
1. FC Saarbrücken - VfL Osnabrück 
F.C. Hansa Rostock - SpVgg Unterhaching 
SV Darmstadt 98 - 1. FC Heidenheim 
Borussia Dortmund II - SSV Jahn Regensburg 
RasenBallsport Leipzig - FC Rot-Weiß Erfurt 
SV Wacker Burghausen - SV Wehen Wiesbaden 
SC Preußen Münster - Holstein Kiel 
Sonntag, 25. August 2013 um 15.00 Uhr
SV Stuttgarter Kickers - VfB Stuttgart II

Pl. Spieler (Verein) Spiele Tore

1 Dominik Stroh-Engel (SV Darmstadt 98) 4 4

2 Amaury Bischoff (Preußen Münster) 4 3

David  Blacha (Hansa Rostock) 4 3

Daniel Frahn (RasenBallsport Leipzig) 4 3

Marcel Gebers (Holstein Kiel) 4 3

Kingsley Onuegbu (MSV Duisburg) 4 3

José Pierre Vunguidica (Wehen Wiesbaden) 4 3

8 16 Spieler 4 2

24 Kevin Dicklhuber (Stuttgarter Kickers) 4 1

Marcos Alvarez (Stuttgarter Kickers) 4 1

TORJÄGER.

Freitag, 30. August 2013 um 18.30 Uhr
VfB Stuttgart II - Hallescher FC 
Samstag, 31. August 2013 um 14.00 Uhr
SpVgg Unterhaching - 1. FC Saarbrücken 
VfL Osnabrück - SV Stuttgarter Kickers 
SV Elversberg - SC Preußen Münster 
Holstein Kiel - SV Wacker Burghausen 
SV Wehen Wiesbaden - RasenBallsport Leipzig 
FC Rot-Weiß Erfurt - MSV Duisburg 
Chemnitzer FC - Borussia Dortmund II 
SSV Jahn Regensburg - SV Darmstadt 98
1. FC Heidenheim - F.C. Hansa Rostock

6.spieltag.

Jetzt Tickets sichern  
für die Heimspiele  

des SV Stuttgarter Kickers! 
Tickets unter www.easyticket.de oder an über 
80 Vorverkaufsstellen von Easy Ticket Service.  

Selbstverständlich auch im Fanshop der Kickers in  
Degerloch zu den bekannten Geschäftszeiten  

(Mo. - Do. von 15 bis 18 Uhr und Fr. von 9 bis 12 Uhr).

Fernsehen. Filmproduktion. Werbung.im Kabel
ab 18 h

über SAT
19, 21, 23 h

Internet + App
regio-tv.de

Wir sind für Sie täglich am Ball – schalten Sie ein!

Baden-Württem
ber

g

   
  M

ed
ienpreis 2013

3 x ausgezeichnet

für

Aktueller Beitrag, 

Nachwuchs und 

Werbung

Werde auch Du ein 
12. Mann und Fansponsor!

www.12fuer11.de
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Wohntrends & Einrichtungsideen auf über 36.000 qm!

Comfort ist ...
das andere Wort für Stressless®

www.stressless.de

Nur echt mit der 
Stressless® Marke!

Das Original Patentiert Patentiert Gestell + Funktion Stressless® Paradise

Stressless® Dream

Stressless® Jazz

Gleitsystem Kreuzstütze Schlaf-Funktion 10 Jahre Garantie

Sie nehmen Platz und lassen sich fallen – Worte wie Wohlbefinden, Leichtig-
keit und Entspannung gehen Ihnen durch den Kopf. Der anschmiegsame 
Bezug und das bequeme Polster verströmen Behaglichkeit. Mit weichem 
Schwung kontrollieren Sie den Sessel und erleben überlegene Technologie:  
Ihr Körper genießt optimale Unterstützung – immer und überall. Nehmen  
Sie uns beim Wort und erleben Sie den einzigartigen Stressless® Comfort  
bei einer Sitzprobe. 

PAGE 4 / S4

73730 Esslingen-Sirnau 
Dornierstr. 1+2 
Tel.: 0711/22045-0
Direkt an der B10 Ausfahrt 
Esslingen-Zell

Unser Konzept: 
Frische live erleben!Schlemmer-Tre� punkt

Wohnarena Esslingen
Herzlich willkommen in der 

Markenmöbel

in TOP-Auswahl
... und viele mehr!

18007B_RiegerAZ_Kicker   1 07.11.12   10:48

Wir sind Wirtschaftsprüfer. 
Steuerberater. Rechtsanwälte. 
Unternehmensberater.
Und Fußballfans.
Rufen Sie Ihren persönlichen Ansprechpartner Hans-Dieter Harm  
an oder besuchen Sie uns im Internet unter: www.ebnerstolz.de

Ebner Stolz Mönning Bachem
Wirtschaftsprüfer I Steuerberater | Rechtsanwälte | Partnerschaft
Kronenstraße 30 I 70174 Stuttgart
Tel. + 49 711 2049-1177 | hans-dieter.harm@ebnerstolz.de

Berlin I Bonn I Bremen I Düsseldorf I Frankfurt I Hamburg I Hannover I Kiel I Köln 
Leipzig I München I Reutlingen I Siegen I Solingen I Stuttgart

www.gazi.de

Erst das Spiel ,
dann der Hochgenuss!

Genuss kennt nur eine Sprache

GAZİ. Langjähriger Partner der Stuttgarter Kickers.

1913_Anzeigen_Kickers_2012_0208.indd   3 02.08.12   14:26

BASE    PROTECT   PERFORM   RECOVER

WUSSTEST DU 
SCHON, ... 
„dass Kieselsäure 
Sehnen, Bänder und 
Gelenke stärkt?“

Die Kieselsäure 
des ultraPROTECT 
Ackerschachtelhalms 
verwertet dein Körper 
optimal.

BASE    PROTECT   PERFORM   RECOVER
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Erst das Spiel ,
dann der Hochgenuss!

Genuss kennt nur eine Sprache

GAZİ. Langjähriger Partner der Stuttgarter Kickers.

1913_Anzeigen_Kickers_2012_0208.indd   3 02.08.12   14:26
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1 Daniel Wagner 2 0 0 180 2 0 0 2 0 0 0

3 Patrick Auracher 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

4 Stefan Maletic 1 0 0 45 1 0 1 2 0 0 0

5 Julian Leist 4 0 0 360 4 0 0 0 0 0 0

6 Sandrino Braun 4 0 0 360 4 0 0 0 0 0 0

7 Marcel Ivanusa 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

9 Elia Soriano 1 0 0 21 0 1 0 0 0 0 0

10 Enzo Marchese 2 0 0 180 2 0 0 1 0 0 0

11 Karim Rouani 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

15 Omar Jatta 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

16 Fabio Leutenecker 4 0 1 173 1 3 0 0 1 0 0

17 Fabian Gerster 4 0 0 360 4 0 0 0 0 0 0

18 Kevin Dicklhuber 4 1 1 339 4 0 1 0 0 0 0

19 Kai Bastian Evers 3 0 0 270 3 0 0 0 0 0 0

21 Marc Stein 4 0 0 360 4 0 0 0 0 0 0

22 Daniel Engelbrecht 1 0 0 109 1 0 1 0 0 0 0

23 Paul Grischok 1 0 0 65 1 0 1 0 0 0 0

24 Mahir Savranlioglu 3 0 0 135 2 1 2 0 1 0 0

26 Royal-D. Fennell 1 0 0 21 0 1 0 0 0 0 0

27 Fabian Baumgärtel 4 0 0 346 4 0 1 0 1 0 0

28 Pascal Schmidt 0 0 0 0 0 0 0 3 0 0 0

29 Marcos Alvarez 4 1 0 248 3 1 2 0 0 0 0

30 Mark-Patrick Redl 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

31 Patrick Milchraum 2 0 0 50 1 1 1 0 0 0 0

38 Markus Krauss 2 0 0 180 2 0 0 2 1 0 0

Aus dem Kader der U19/U23:

20 Athanasios Raptis 0 0 0 0 0 0 0 3 0 0 0

25 Nermin Ibrahimovic 3 0 0 152 1 2 1 0 0 0 0

37 Abdulsamed Akin 1 0 0 6 0 1 0 3 0 0 0

SPielerstatistik
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9 Elia Soriano 1 0 0 21 0 1 0 0 0 0 0

10 Enzo Marchese 2 0 0 180 2 0 0 1 0 0 0

11 Karim Rouani 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

15 Omar Jatta 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

16 Fabio Leutenecker 4 0 1 173 1 3 0 0 1 0 0

17 Fabian Gerster 4 0 0 360 4 0 0 0 0 0 0
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29 Marcos Alvarez 4 1 0 248 3 1 2 0 0 0 0

30 Mark-Patrick Redl 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0

31 Patrick Milchraum 2 0 0 50 1 1 1 0 0 0 0

38 Markus Krauss 2 0 0 180 2 0 0 2 1 0 0

Aus dem Kader der U19/U23:

20 Athanasios Raptis 0 0 0 0 0 0 0 3 0 0 0

25 Nermin Ibrahimovic 3 0 0 152 1 2 1 0 0 0 0

37 Abdulsamed Akin 1 0 0 6 0 1 0 3 0 0 0
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Alles – nicht nur Standards
Mit derzeit 36 Rechtsanwältinnen und Rechtsanwälten 
ist Dr. Kroll & Partner eine der großen Kanzleien der 
Region. Als überörtliche Partnerschaft betreuen und 
beraten wir in nahezu allen Rechtsgebieten nationale 
und internationale Mandanten in Baden-Württemberg 
und den angrenzenden Bundesländern.

www.kp-recht.de

Dr. Kroll & Partner
Rechtsanwälte

Büro Stuttgart
Löffelstrasse 44 
70597 Stuttgart-Degerloch
Telefon 0711.16177-500
stuttgart@kp-recht.de
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e

Vertriebsbüro: Anheuser-Busch InBev Deutschland GmbH & Co. KG
  Robert-Bosch-Straße 4 • 73760 Ostfi ldern-Nellingen
  AP: Achim Schmelzle
  Tel. +49 711.34 55 90 44 • Mobil +49 151.11 30 30 35

pepsi-open-air-kino_anzeige-V2.indd   1 19.07.13.29   13:13

im SI-Centrum

Black Jack Baccara

Roulette Poker
Automatenspiel

Black Jack

w
w

w
.re

de
gg

.d
e

Glücksspiel kann süchtig machen – wir helfen Ihnen bei problematischem Spiel-
verhalten. Infos: Telefon 0711/ 205 43 45 oder www.eva-stuttgart.de. Spielbank 
Stuttgart, Plieninger Str. 100, im SI-Centrum, 70567 Stuttgart, Tel. 0711 /900 19-0. 
www.spielbank-stuttgart.de Einlass ab 21 Jahren mit gültigem Personalausweis o. Pass.
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Treuer Sponsor der Kickers-Jugend und der Amateure 
in den Abteilungen FAdSKi, Fußball, Leichtathletik, 
Schiedsrichter und Tischtennis ist seit 1980 der 

Förderkreis Stuttgarter Kickers e.V. 
Vorsitzender Hans-Jürgen Wetzel

Sielenwangstraße 1
73344 Gruibingen 

Telefon: 07335/184866
E-Mail: info@foerderkreis-kickers.de

Machen Sie mit - werden Sie Mitglied.
Jahresbeitrag nur 180,- Euro
www.foerderkreis-kickers.de

Coaching für Unternehmen.
Nur wer wie der Mittelstand denkt und handelt,
kann auch mittelständische Unternehmen beraten.

Rufen Sie Ihren persönlichen Ansprechpartner Hans-Dieter Harm  
an oder besuchen Sie uns im Internet unter: www.ebnerstolz.de

Ebner Stolz Mönning Bachem
Wirtschaftsprüfer I Steuerberater | Rechtsanwälte | Partnerschaft
Kronenstraße 30 I 70174 Stuttgart
Tel. + 49 711 2049-1177 | hans-dieter.harm@ebnerstolz.de

Berlin I Bonn I Bremen I Düsseldorf I Frankfurt I Hamburg I Hannover I Kiel I Köln 
Leipzig I München I Reutlingen I Siegen I Solingen I Stuttgart

ESMB_Anzeige_Coaching_96x134,5.indd   1 24.07.12   16:33
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DIE AUFSTELLUNGEN

(1)  Daniel Wagner
(30)  Mark-Patrick Redl
(38)  Markus Krauss

TOR.

ABWEHR.

CHEFTRAINER
Massimo Morales
CO-TRAINER
Jürgen Hartmann
TORWART-TRAINER
Tobias Linse
KONDITIONS- & FITNESS-TRAINER
Ciro Zampella

(3)  Patrick Auracher
(5)  Julian Leist
(19)  Kai Bastian Evers
(21)  Marc Stein
(27)  Fabian Baumgärtel

(6)  Sandrino Braun
(10)  Enzo Marchese
(18)  Kevin Dicklhuber
(24)  Mahir Savranlioglu
(29) Marcos Alvarez

MITTELFELD.

angriff.
(9) Elia Soriano
(15)  Omar Jatta
(25)  Nermin Ibrahimovic

(4)  Stefan Maletic
(17)  Fabian Gerster
(20)  Athanasios Raptis
(26)  Nick Fennell

(7)  Marcel Ivanusa
(16)  Fabio Leutenecker
(23)  Paul Grischok
(28)  Pascal Schmidt
(31)  Patrick Milchraum

(11)  Karim Rouani
(22)  Daniel Engelbrecht

TRAINER.

MASSIMO MORALES

sv stuttgarter kickers

MITTELFELD.

angriff.

TRAINER.
CHEFTRAINER
Jürgen Kramny
CO-TRAINER
Walter Thomae / Heiko Gerber
TORWART-TRAINER
Thomas Walter 
REHA- & ATHLETIK-TRAINER 
Matthias Schiffers

VfB Stuttgart II

Jürgen Kramny

TOR.

Abwehr.

(1)  Odisseas Vlachodimos
(22)  Kevin Müller

(2)  Steffen Lang
(5)  Daniel Vier
(15)  Benjamin Kirchhoff
(26)  Milos Degenek

(7)  Manuel Janzer
(14) Robin Yalcin
(17) Tobias Rathgeb
(21) Jerome Kiesewetter
(25) Lukas Kiefer

(9)  Marco Grüttner
(11) Pascal Breier
(19) Marko Maletic

(3)  Phillipp Mwene
(6)  Thomas Geyer
(23)  Tim Leibold

(8) Timo Cecen
(16) Sinan Gümüs
(20) Marvin Wanitzek
(24) Francesco Lovric
(28)  Rani Khedira

(10) Alexander Riemann
(18) Felix Lohkemper
(40) Erich Berko

Immer am Ball
mit Ostermann und der Morgencrew

Ab 5 Uhr 
einschalten!

RZ_AZ_StgtKickers_A4.indd   1 22.04.13   10:42
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Immer am Ball
mit Ostermann und der Morgencrew

Ab 5 Uhr 
einschalten!

RZ_AZ_StgtKickers_A4.indd   1 22.04.13   10:42
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Heißer Tanz gegen den Bun-
desliganachwuchs

Der VfB Stuttgart II hat trotz 
einer eher schwachen letz-
ten Runde den Ruf, Deutsch-
lands beste Ausbildungs-
mannschaft zu sein. Nach 
den beiden Niederlagen 
aus der Vorsaison hat die  
Kramny-Truppe mit den 
Blauen noch eine Rechnung 
offen.
Die zweite Mannschaft 
des VfB Stuttgart, die seit 
der Saison 2008/09 eben-
falls eine Profimannschaft 
ist, wurde bereits 1951 
als Amateurmannschaft  

gegründet. Schon damals 
wollte der Verein einen Un-
terbau für die Lizenzspieler-
mannschaft zum behutsa-
men Aufbau junger Spieler 
schaffen. Dieser Unterbau 
zählt mit für eine Zweitver-
tretung überdurchschnitt-
lich vielen Titeln zu den 
erfolgreichsten Amateur-
abteilungen im deutschen 
Fußball. 
Doch nicht nur aufgrund 
der Titel hat man diesen 
Ruf inne, sondern auch auf-
grund der Spieler, die man 
ausbildete und die später zu 
Stars wurden. Mario Gomez, 
Andreas Hinkel, Sami Khe-
dira, Daniel Didavi, Kevin 
Kuranyi, Aleks Hleb, Adam 
Szalai - diese Liste ließe sich 
beliebig erweitern. 
In der 3. Liga gehören die 
„kleinen Roten“ zum Inven-
tar und wollen dieses Jahr 
wieder eine bessere Rolle 
spielen als zuletzt. Am Ende 
der vergangenen Saison 
stand nur der 14. Tabellen-
platz, die schlechteste Plat-
zierung seit 2008/09. Um 
dieses Ziel zu erreichen, 
vollzog man einen massi-
ven Umbruch im Kader. Eine 
ganze Reihe Spieler muss-
ten gehen, dazu holte man 
mit Marco Grüttner und Ke-

vin Müller richtig Qualität 
hinzu, auch aus der eigenen 
U19 kamen starke Spieler 
nach, etwa der Australo-Ser-
be Milos Degenek. Die größ-
ten Überraschungen kamen 
aber aus der Oberliga. Mit 
Marvin Wanitzek und Tim 
Leibold hat der VfB nicht nur 
zwei Schnäppchen an Land 
gezogen, sondern sich auch 
absolute Verstärkungen ge-
holt. Diese sind auch nötig, 
denn der VfB II spürt gewal-
tigen Konkurrenzdruck aus 
dem Kohlenpott. Der BVB II 
schickt sich an, den Schwa-
ben den inoffiziellen Titel 
als beste Nachwuchsmann-
schaft streitig zu machen. 
Die letzte beiden Spiele ge-
gen den Brustring-Nach-
wuchs haben die Borussen 
schon gewonnen. Das hat 
außer dem BVB II nur eine 
Mannschaft geschafft: die 
Stuttgarter Kickers. Die bei-
den herben Klatschen aus 
der Vorsaison hat man in 
Bad Cannstatt noch nicht 
vergessen, im Gegenteil. 
„Die Spiele werden jetzt  
sicher eine zusätzliche Moti-
vationsspritze für uns sein“, 
sagte Trainer Jürgen Kram-
ny im Vorfeld der Partie. Die 
Fans können sich also auf ei-
nen heißen Tanz freuen.

gästevorstellung

Präsentiert von

Vollständiger Name: 
VfB Stuttgart 1893 e. V. II
Vereinsfarben: Weiß-Rot
Mitglieder: 45.431 (Stand: 1. August 2013)
 Präsident: Bernd Wahler (ab 1. September 2013)
Trainer: Jürgen Kramny
Homepage: www.vfb.de

Bekannte ehemalige Spieler: 
Mario Gomez, Kevin Kuranyi, Aliaksandr Hleb, Serdar Tasci, 
Andreas Beck, Ioannis Amanatidis, Adam Szalai

Zugänge 2013/14: 
Tim Leibold (SGV Freiberg), Marvin Wanitzek (FC-Astoria 
Walldorf), Kevin Müller (Hansa Rostock), Marco Grüttner 
(Stuttgarter Kickers), Benjamin Kirchhoff (FSV Frankfurt 
U19), Milos Degenek, Felix Lohkemper, Philipp Mwene,  
Sinan Gümüs (alle eigene U19) Spielteilnahme ab 18 Jahren. Glücksspiel kann süchtig machen. 

Nähere Informationen bei LOTTO und unter www.gluecksspirale.de. 
Hotline der BZgA: 0800 1 372 700 (kostenlos und anonym).

Die Rentenlotterie, die Gutes tut.

www.gluecksspirale.de

„Entspannt in die 
  Zukunft blicken.“

Jeder hat die Chance.

Mindestens

7.500 € Sofortrente* 
Monat für Monat, ein Leben lang.

* Rentenhöhe abhängig vom Alter des Gewinners.
   Chance 1 : 5 Mio.

Lose in allen LOTTO-Annahmestellen

AZ GS Sofortrente A4 4C.indd   1 13.08.13   10:36
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Spielteilnahme ab 18 Jahren. Glücksspiel kann süchtig machen. 
Nähere Informationen bei LOTTO und unter www.gluecksspirale.de. 

Hotline der BZgA: 0800 1 372 700 (kostenlos und anonym).

Die Rentenlotterie, die Gutes tut.

www.gluecksspirale.de

„Entspannt in die 
  Zukunft blicken.“

Jeder hat die Chance.

Mindestens

7.500 € Sofortrente* 
Monat für Monat, ein Leben lang.

* Rentenhöhe abhängig vom Alter des Gewinners.
   Chance 1 : 5 Mio.

Lose in allen LOTTO-Annahmestellen

AZ GS Sofortrente A4 4C.indd   1 13.08.13   10:36
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9. STIHL TIMBERSPORTS®-
Weltmeisterschaft 

Die Sportholzfäller-Elite 
aus aller Welt kommt nach 
Deutschland: Am 25. und 
26. Oktober 2013 findet 
in Stuttgart die 9. STIHL  
TIMBERSPORTS® - Welt-
meisterschaft statt. In Ein-
zel- und Teamwettkämpfen 
treten über 100 Athleten 
aus mehr als 20 Nationen 
mit Axt und Säge gegenei-
nander an. Rund 10.000 Zu-
schauer erwarten die Veran-
stalter in der Porsche-Arena 
zum internationalen Saison-
finale der Königsklasse im 

Sportholzfällen.
Die STIHL TIMBERSPORTS® 
Series besteht aus sechs 
Disziplinen, drei mit der 
Axt und drei an der Säge. 
Beim Team-Wettkampf am 
Freitag, 25. Oktober, kämp-
fen je zwei Nationalmann-
schaften als Staffel in vier 
Disziplinen gegeneinander; 
insgesamt über 20 Mann-
schaften mit mehr als 100 
Sportlern.
Im Einzel-Wettkampf am 
Samstag, 26. Oktober, tre-
ten die besten Sportler 
der Welt gegeneinander 
in sechs Disziplinen an. 
Für jede Disziplin erhält 
der Sportler Punkte ent-
sprechend seiner erreich-
ten Zeit; wer am Ende des 
Mehrkampfs die meisten 
Punkte gesammelt hat, 
wird Einzel-Weltmeister.

Die Geschichte 
des Sportholz-
fällens 

Die Geschichte 
des Sportholz-
fällens reicht 
ins 19. Jahrhun-
dert zurück. 
Eine Legende 
sagt, dass 1870 
in Ulverstone/
T a s m a n i e n 
zwei Holzfäller 
eine Wette ab-
schlossen, wer 
am schnellsten 
einen Baum 

SPONSOR OF THE DAY

Axt und Säge kamen hinzu. 
Fast alle Disziplinen gehen 
auf traditionelle Waldar-
beitertätigkeiten zurück.
Im Jahr 1985 entschied sich 
STIHL in den USA dafür, das 
Sportholzfällen zu unter-
stützen. Der Motorsägen-
hersteller wählte aus der 
Vielzahl der Disziplinen die 
sechs aus, die für die Zu-
schauer am attraktivsten 
sind: Springboard, Stock 
Saw, Standing Block Chop, 
Single Buck, Underhand 
Chop und Hot Saw. 

Eintrittskarten gibt es unter  
www.easyticket.de

State Library of South Australia B 7798/398

fällen würde. Zwischen 
1870 und 1890 sind bereits 
Dutzende Wettkämpfe do-
kumentiert; diese folgten 
allerdings keinen festge-
legten Regeln, was sich ab 
1890 mit der Gründung der 
Australischen Axemen’s 
Association änderte. 1891 
fand im tasmanischen La-
trope die erste Woodchop-
ping- Weltmeisterschaft 
statt; das Sportholzfällen 
trat nun von hier aus sei-
nen Siegeszug um die Welt 
an und eroberte rasch auch 
die USA und Kanada. Neue 
Wettkämpfe entstanden, 
die Regeln verfeinerten sich 
und weitere Disziplinen an 
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Goldankauf · Pfandkredit 
Eigene Goldschmiede  

Königstraße 20 (Gloria-Passage) · Tel. 07 11 / 2 26 41 52
Online-Shop: www.juwelier-sandkuehler.de

FEINER SCHMUCK AUS ZWEITER HAND

Exklusive Verkaufsrepräsentanz

Königstraße 22 · 70173 Stuttgart 
Tel. 07 11 / 99 79 09 86www.koe22.com

Filderbahnstraße 45

70567 Stuttgart-Möhringen
Telefon (07 11) 7 19 91 20 · Fax (07 11) 7 19 91 21

www.die-filderbahn-apotheke.de
E-Mail: info@die-filderbahn-apotheke.de

Öffnungszeiten:
Mo. - Fr. 8.00 - 19.00 Uhr · Sa. 8.00 - 13.00 Uhr

www.linda.de

Für Ihre Sicherheit
   im Notfall von LINDA.

Jetzt in Ihrer LINDA Apotheke! Die LINDA Herz-
Lungen-Wiederbelebungsmaske erhalten Sie 
gratis für Ihren Einkauf ab 20,– Euro von nicht 
rezeptpflichtigen Artikeln bei Abgabe dieses 
Coupons im Aktionszeitraum bis 31.03.2011. In 
allen teilnehmenden LINDA Apotheken, solange 
der Vorrat reicht. Eine Kombination mit einem 
weiteren Coupon oder Rabatt ist nicht möglich.

Anzeige für BGA: 4418357 - Die Filderbahn Apotheke

Wir sind’s!

Sommer!
Jetzt ganz neu: 

Das Sommeröl von 

HUILE DIVINE
mit verschönerndem Effekt
Körper . Gesicht . Haare

Ein Gefühl von Luxus 
inspiriert von der Natur

Warum FUNAI? 
Das Katana ist ein japanisches Schwert. Seine sagenhafte Schärfe und Zu ver lässigkeit werden bis heute 
bewundert. Aus diesem Grund haben wir unsere TV-Linie auf den Namen Katana getauft. Die LED-Fernseher 
Katana von FUNAI werden mit einzigartiger Liebe zum Detail produziert. Sie zeichnen sich durch perfekte 
Bildschärfe aus. Die Produkte von FUNAI sind bekannt für ihr zeitloses Design, ihren Purismus und insbesondere 
ihre Zuverlässigkeit. Die sagenhafte Unverwüstlichkeit und höchste Qualität unserer Produkte machen es uns 
möglich, eine einmalige Garantie zu geben. Den wir sind sicher: Dank japanischer Präzision und moderner 
Technik werden Sie an einem FUNAI Fernseher viele Jahre lang Freude haben. Aus diesem Grund bieten wir 
Ihnen eine kostenlose 5-Jahres-Garantie. Ganz ohne zusätzliche Kosten und Überraschungen. Hierfür müssen 
Sie sich nur unter www.funai.de, innerhalb von 30 Tagen ab Kaufdatum, registrieren.

Die beste Garantieleistung am Markt!

Funai Deutschland - a division of Funai Electric Europe sp.zo.o./ Boschstr. 23a/ 22761 Hamburg. Mehr Informationen unter www.funai.de

Gert L. Knuth
ADAC Mitglied seit 1985

�Die�ADAC-
AutoVersicherung.

„�Der�Wechsel�zur�ADAC-AutoVersicherung��
hat�sich�für�meine�Familie�und�mich��
richtig�gelohnt:�Fünf�Fahrzeuge��
versichert�und�dabei�richtig�gespart!“

Auto-FamilienVersicherung:

bis zu 12% Rabatt!

Machen Sie jetzt den kostenlosen  
ADAC-AutoVersicherungs-Check:  
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auf www.adac.de/autoversicherung oder 
telefonisch unter (07 11) 28 00 0 

ADAC�Autoversicherung�AG
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Warum FUNAI? 
Das Katana ist ein japanisches Schwert. Seine sagenhafte Schärfe und Zu ver lässigkeit werden bis heute 
bewundert. Aus diesem Grund haben wir unsere TV-Linie auf den Namen Katana getauft. Die LED-Fernseher 
Katana von FUNAI werden mit einzigartiger Liebe zum Detail produziert. Sie zeichnen sich durch perfekte 
Bildschärfe aus. Die Produkte von FUNAI sind bekannt für ihr zeitloses Design, ihren Purismus und insbesondere 
ihre Zuverlässigkeit. Die sagenhafte Unverwüstlichkeit und höchste Qualität unserer Produkte machen es uns 
möglich, eine einmalige Garantie zu geben. Den wir sind sicher: Dank japanischer Präzision und moderner 
Technik werden Sie an einem FUNAI Fernseher viele Jahre lang Freude haben. Aus diesem Grund bieten wir 
Ihnen eine kostenlose 5-Jahres-Garantie. Ganz ohne zusätzliche Kosten und Überraschungen. Hierfür müssen 
Sie sich nur unter www.funai.de, innerhalb von 30 Tagen ab Kaufdatum, registrieren.

Die beste Garantieleistung am Markt!

Funai Deutschland - a division of Funai Electric Europe sp.zo.o./ Boschstr. 23a/ 22761 Hamburg. Mehr Informationen unter www.funai.de
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kickers-news

League-Qualifikation. In der 
2. Liga scoutete der Inha-
ber der Trainer B-Lizenz für 
den FSV Frankfurt (Trainer 
Hans-Jürgen Boysen und 
Benno Möhlmann), Erz-
gebirge Aue (Karsten Bau-
mann) und den SV Sand-
hausen (Gerd Dais und 
Hans-Jürgen Boysen). Der 
verheiratete Bauer bestritt 
in seiner aktiven Zeit vier 
Jugend-Länderspiele für 
Deutschland und 25 Spiele 
für die Württembergische 
Auswahl.  

Engelbrecht leidet an 
Herzmuskelentzündung –  
Voraussichtlich drei  
Monate Ausfallzeit

Offensivspieler und Neu-
verpflichtung Daniel Engel-
brecht (22) leidet an einer 
Herzmuskelentzündung 
und wird voraussichtlich 
drei Monate ausfallen. 
Nach dem Heimspiel gegen 
Holstein Kiel (1:1), bei dem 
Daniel Engelbrecht in der 
53. Minute eingewechselt 
wurde und in der 85. Minu-
te den Platz aufgrund eines 
Schwächeanfalls wieder 
verlassen musste, wurde 
der Spieler im Robert-Bosch-
Krankenhaus in Stuttgart 

Bauer neuer Kickers-Scout –  
Internationale Erfahrung 
im Gepäck

Udo Bauer (56) verantwor-
tet ab sofort das Scouting 
bei Fußball-Drittligist SV 
Stuttgarter Kickers. Der 
ehemalige Junioren-Na-
tionalspieler, der in der B-
Jugend das Trikot der Blau-
en trug, kann auf große 
internationale Erfahrung 
verweisen. So beobachte-
te der gelernte Bauleiter 
schon Spiele für Fenerbah-
ce Istanbul unter dem da-
maligen Trainer Christoph 
Daum, Sturm Graz sowie 
einige Partien in der Europa 
League und der Champions 

das ganz bitter. Wir hoffen, 
dass er wieder gesund wird 
und so schnell wie möglich 
bei der Mannschaft sein 
kann. Wir wissen allerdings, 
dass wir sehr viel Geduld 
haben müssen“, kommen-
tierte Guido Buchwald, Prä-
sidiumsmitglied Sport bei 
den Stuttgarter Kickers.

intensiv untersucht und die 
niederschmetternde Diag-
nose gestellt. Bereits beim 
ersten Heimspiel gegen Er-
furt (0:1) brach Engelbrecht 
ohne Fremdeinwirkung zu-
sammen und konnte nicht 
mehr weiterspielen. 
„Für uns als Verein, aber 
auch für ihn persönlich ist 

Daniel Engelbrecht wurde im letzten Heimspiel von Kickers-Arzt  
Martin Deeg und Physio Gabriel Dabbagh vom Platz begleitet.Kickers-Scout Udo Bauer Werte verbinden.

SÜDWESTBANK AG, Telefon 0800 / 30 30 855 (kostenfrei)
asset-management@suedwestbank.de, www.suedwestbank.de

magna cum laude.
Zum fünften Mal in Folge.
Beste Vermögensverwaltung in Baden-Württemberg.
Die SÜDWESTBANK zählt auch 2013 zur „Elite der Vermögensverwalter 
im deutschsprachigen Raum“, so die Auszeichnung von Elite Report und 
Handelsblatt. Als einzige Bank in Baden-Württemberg wurden wir in diesen 
Kreis aufgenommen – dieses Mal sogar mit der zweitbesten Note „magna 
cum laude“. Beeindruckt waren die Juroren vor allem von der „Klarheit, die 
dem Betreuungs- und Anlagestil eine vorbildliche Stabilität geben“. Vertrauen 
auch Sie unserer prämierten und zertifizierten Vermögensverwaltung.

5 Mal. Für Sie.

AZ_ER_MCL_A4_121121_js.indd   1 21.11.12   08:48
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SV STUTTGARTER KICKERS Saison 2013/2014

Der SV Stuttgarter Kickers in der Saison 2013/2014
Hinten von links: Jürgen Hartmann (Co-Trainer), Patrick Auracher, Kai Bastian Evers, Pascal Schmidt, Royal-Dominique Fenell, Kevin Dicklhuber, Stefan Maletic, Julian Leist, Omar Jatta, Marc Stein, Gabriel Dabbagh (Physio).
Mitte von links: Tobias Linse (Torwart-Trainer), Massimo Morales (Chef-Trainer), Marcel Ivanusa, Karim Rouani, Paul Grischock, Sandrino Braun, Enzo Marchese, Fabian Baumgärtl, Fabio Leutenecker, Nermin Ibrahimovic, Dr. Christian Mauch 
(Mannschaftsarzt), Willi Mast (Busfahrer).
Vorne von links: Ciro Zampella (Konditionstrainer), Fabian Gerster, Mahir Savranlioglu, Daniel Wagner, Markus Krauss, Mark-Patrick Redl, Marcos Alvarez, Patrick Milchraum, Dieter Kerschbaum (Zeugwart).
Portraitbilder von links: Elia Soriano, Athanasios Raptis, Daniel Engelbrecht.
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4.

Immer einen Tag vor 
dem Geburtstag werden die 

entsprechenden Karten der Geburtstagskinder von uns gedruckt, 
mit echter Briefmarke versehen und einzeln versendet, damit die 

Karten pünktlich bei Ihren Kunden ankommen.

ganz automatisch!Geburtstagsgrüße –
Ihr persönlicher Geburtstagsgruß

– einmal Daten aufbereitet, das ganze   Jahr über eine kleine Freude für Ihre Kunden.

  Happy 
   Birthday
Vorname
 Nachname!

  Happy 
   Birthday2.    Birthday
Vorname

2.

Motiv bzw. Motive aus 
unserem Bildarchiv auf 

www. postcardprinter.de 
auswählen oder eigene Motive verwenden.

Der Name des Empfängers ist in das Bild eingearbeitet.

1.

Um auf dem aktuellsten Stand Ihrer Datenbank zu bleiben, 
empfehlen wir jeden Monat eine Liste an uns zu senden.

Einfach eine Excelliste mit 
folgenden Spaltennamen aus 
Ihrer Datenbank exportieren: 
Vorname, Name, Straße, 
PLZ, Ort, Geburtsdatum, 
eventuell Motivnummer für 
unterschiedliche Ziel- bzw.
Altersgruppen.

3. Der jeweilige Name aus Ihrer Datenbank 
wird automatisch ins Bild eingearbeitet

Lieber Max Muster,
von ganzem Herzen möchten wir 
Ihnen hiermit zu Ihrem

 Geburtstag
     gratulieren. Kommen Sie doch
       in den nächten Tagen bei
       uns vorbei und holen sich
      Ihr persönliches Präsent ab.

      Viele Grüße 
Ihr Musterfirma-Team

Max Muster

Musterstraße 12

Kle inmusterstadt 

DEUTSCHLAND
M

20%
Rabatt

Individuellen Text 
bestimmen:      

       in
20%
Rabatt

Individuellen Text 

Lieber Max Muster,
von ganzem Herzen möchten wir 
Lieber Max Muster,
von ganzem Herzen möchten wir 
Lieber Max Muster,
Ihnen hiermit zu Ihrem

Geburtstag

Lieber Max Muster,

Musterfirma-Team

Max Muster

Ihre persönliche 
Botschaft

Ihr Logo

Die Inhalte aus
Ihrer Datenbank

Raum für Rabatte, 
Gutscheine etc.

Rabatt

Ihre persönliche Ihre persönliche 

Raum für Rabatte, 

Karten pünktlich bei Ihren Kunden ankommen.Karten pünktlich bei Ihren Kunden ankommen.

5.

Ihr Kunde freut sich 
über seine individuelle 
Geburtstagskarte.

Neugierig geworden?
Für weitere Informationen und individuelle Angebote stehe 
ich Ihnen gerne zur Verfügung.

Gerne können Sie auch direkt bestellen: 
Senden Sie einfach Ihre Excelliste, die Motivnummer, bzw. 
Ihr eigenes Motiv, Ihre Inhalte und den Formatwunsch an:

Siegmar Kästl
Telefon: 0711/45125-11
E-Mail: sigi.kaestl@dcc-kaestl.de

Ich freue mich auf Ihre Bestellung!

Stück-
zahl DIN A6 Maxi 

(11,2 x 23,5 cm)

ab 100 0,98 EUR 1,10 EUR

ab 200 0,89 EUR 0,95 EUR

ab 500 0,72 EUR 0,78 EUR

ab 750 0,59 EUR 0,66 EUR

ab 1000 0,54 EUR 0,60 EUR

ab 1500 0,48 EUR 0,54 EUR

ab 2000 0,45 EUR 0,50 EUR

ab 5000 0,42 EUR 0,48 EUR

Die Endpreise pro Karte beinhalten:
 Hochwertigen Digitaldruck 4/4 farbig
 Hochwertiges 250g Papier, matt
 Kaschierung der Bildmotivseite
 Personalisierung der Karte auf Grundlage 
Ihrer Datenbank-Inhalte

 Übernahme Ihres Grußtextes und Ihrer 
Unterschrift

 Briefmarke aufkleben
Briefmarke, bzw. Porto nicht im Preis 
beinhaltet.  Derzeitige Portokosten für 
Postkarten: 45 Cent  umsatzsteuerbefreit

 Täglich termingerechter Versand zum 
Wunschdatum

Preisliste Kartenservice

Ihre Daten sind bei uns sicher:
Zusammen mit einem Datenschutz-
beauftragten arbeiten wir nach gültigen 
deutschen Datenschutzrichtlinien.

Zusammen mit einem Datenschutz-
beauftragten arbeiten wir nach gültigen 
Zusammen mit einem Datenschutz-Zusammen mit einem Datenschutz-
beauftragten arbeiten wir nach gültigen 

DATENSCHUTZ
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ENSINGER IST SPORT
DIE Calcium-Magnesium-POWER-QUELLEDIE Calcium-Magnesium-
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Torprämie Generali - 
Direktion Sorg & Partner

Bereits in die fünfte Saison 
geht Generali als Partner 
und Sponsor der Blauen. In 
dieser Saison präsentiert 
erstmals die Degerlocher 
Direktion Sorg & Partner 
das Torekonto der Profi-
Mannschaft. 
Mit jedem Treffer spendet 
Sorg & Partner 100,- Euro 
für die Fußball-Jugend der 
Stuttgarter Kickers. Die 
Mannschaft kann somit 
also eine aktive Unterstüt-
zung der Kickers-Nach-
wuchsabteilung leisten. 
In der vergangenen Saison 
kamen somit 3.900 Euro für 
39 Tore zusammen. Herz-
lichen Dank – und fleißig 
Tore schießen!

RUND UMS spiel

 200,- €
torekonto.

Wir realisieren
mit Innovation und

Elan
 kleine und
GROSSE

Gartenträume

Firma
 Hans
 Herthneck
 e.K.
 
Garten-
 und
 Landschaftsbau

Wir beraten
Sie gerne
- rufen Sie
uns an !

Ruhebereich am Pool in S

Brunnenanlage in S

Buchsgarten in W

email: 
Schwarzwaldstraße 78a  -  70569 Stuttgart
fon: +49-711-68 45 99   fax: +49-711-68 29 51

firma@hansherthneck.de

Baumpflanzung

Auswärtsfahrt nach Osna-
brück

Zum Auswärtsspiel am 
Samstag, 31. August, beim 
VfL Osnabrück bietet die 
FAdSKi wieder einen Bus an:
Treffpunkt: 5:00 Uhr am 
Parkplatz Fernsehturm
Abfahrt: 5:30 Uhr
Kosten: 35,-/45,- Euro Mit-
glieder/Nicht-Mitglieder
Informationen & Anmel-
dungen: bei den Heimspie-
len im Stadion am FAdSKi-
Stand unter dem B-Block, 
per E-Mail an fadski@stutt-
garter-kickers.de oder auf 
der Kickers-Geschäftsstelle 
unter Telefon 0711 / 767 100. 
Barbezahlung bei der An-
meldung am FAdSKi-Stand 
möglich oder per Vorab-
überweisung.

Respektloses Verhalten – 
Zeugen gesucht  
 
Der SV Stuttgarter Kickers 
distanziert sich vehement 
von den Vorkommnissen 
während des letzten Heim-
spiels gegen Holstein Kiel 
(1:1). In der 83. Minute der 
Partie musste Schiedsrich-
ter-Assistent Daniel Rott 
mehrere Spuckattacken von 
der Gegentribüne über sich 
ergehen lassen. Dieses Ver-
halten ist nicht nur ekelig, 
sondern auch in höchstem 
Maße respektlos. 
Der Verein entschuldigt 
sich in aller Form bei Daniel 
Rott für das Verhalten soge-
nannter Fußball-Fans und 
sucht noch Zeugen, die den 

Vorfall gesehen haben und 
sich dazu äußern können.  
Der Deutsche Fußball-Bund 
(DFB) hat die Blauen zu ei-
ner schriftlichen Stellung-
nahme aufgefordert, die 
von der Kanzlei Wüterich 
und Breucker angefertigt 
wurde. Sollten der oder 
die Täter ermittelt werden, 
wird der Verein bei einer 
Bestrafung Regressansprü-
che stellen. 
Als erste Maßnahme 
wird der Klub am Zaun 
zum Spielfeld verstärkt  
Ordnungspersonal einset-
zen. 
Nähere Hinweise zur Spuck-
attacke bitte per Mail an 
info@stuttgarter-kickers.de.

Unsere solide Anlagepolitik, unsere Experten und unsere individuelle und persönliche
Beratung schaffen zukunstsfähige Vermögensperspektiven – wir machen aus Ihrem Gefühl
echte Sicherheit. Als verlässlichen Partner vermögender Privatkunden aus der Region 
sind wir mit unserer Stuttgarter Niederlassung ganz in der Nähe für Sie da.

Walser Privatbank AG
Niederlassung Stuttgart
Kronprinzstraße 30
70173 Stuttgart
Telefon +49 711 252805-851

Nicht nur vom Feeling her 
ein gutes Gefühl

www.walserprivatbank.com Mit gutem Grund

RZ_AZ WPB Kickers 200813_Layout 1  20.08.13  13:26  Seite 1



35

Unsere solide Anlagepolitik, unsere Experten und unsere individuelle und persönliche
Beratung schaffen zukunstsfähige Vermögensperspektiven – wir machen aus Ihrem Gefühl
echte Sicherheit. Als verlässlichen Partner vermögender Privatkunden aus der Region 
sind wir mit unserer Stuttgarter Niederlassung ganz in der Nähe für Sie da.

Walser Privatbank AG
Niederlassung Stuttgart
Kronprinzstraße 30
70173 Stuttgart
Telefon +49 711 252805-851

Nicht nur vom Feeling her 
ein gutes Gefühl

www.walserprivatbank.com Mit gutem Grund

RZ_AZ WPB Kickers 200813_Layout 1  20.08.13  13:26  Seite 1



36

Hutzel DrehTech GmbH
Steinenbronn
+49 (0)7157/5246-0

HumanTech Germany GmbH
Steinenbronn
+49 (0)7157/5246-71

Hutzel Seidewitztal GmbH
Liebstadt
+49 (0)35025/563-0

HandlingTech GmbH
Steinenbronn
+49 (0)7157/98919-0

Hutz-EL s.r.o.
Tschechien
+420 (0)474/3167677

HumanTech Med. Sag. Tic. Ltd.
Türkei
+90 (0)212/485 6675

HumanTech S. DE R.L. DE C.V. 
Mexiko
+52 (0)55/5534 5645

Fit for Future

HutzelTechnics

HutzelTechnics

MEDICAL DEVICES

PRECISION

AUTOMATION

HutzelTechnics - innovative Lösungen für 
Präzisionsdrehteile, Automations-Systeme und Medizintechnik.

www.hutzeltechnics.de

HutzelTechnics_Anz_196x273_0713:Layout 1  17.07.13  15:32  Seite 1

Das E.VITA-Versprechen für Vereine: Als süddeutsches Familienunternehmen 
verstehen wir etwas von Werten wie Ausdauer, Fairness und Teamgeist. Wir sind 
auf Ihrer Seite. Mit maximal transparenten Tarifen für Strom und Gas und mit 
maximalem Service. 

www.evita-energie.de

hoch_allg anz vereine_Layout 1  23.08.12  10:51  Seite 1
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2014/2015 wurde ausführ-
lich nacheinander durchge-
sprochen.
Zur Halbzeit der 90 Minu-
ten wurde gewechselt und 
der sportliche Bereich wur-
de zum Gesprächsinhalt. 
Guido Buchwald bezog 
detailliert zu allen Fragen  
Stellung und auch interes-
sante Einsichten in die Ab-
läufe bei Vertragsverhand-
lungen mit den Spielern 
und deren Beratern. 
Das Fansponsorentreffen 
vor dem Heimspiel gegen 
Holstein Kiel war ein vol-
ler Erfolg, bei dem es auch 
interessante Anregungen 
und Ideen von den Fans für 
den Verein gab. Das 12für11-
Orga-Team plant diesen 
Informationsaustausch 
nun jährlich stattfinden zu 
lassen. Zahlreiche Überra-
schungen und Aktionen 
warten im auch dritten Jahr 
von 12für11 auf die Fanspon-
soren. Kickers-Fans dürfen 
gespannt sein.
Du willst auch Fansponsor 
und ein Teil der 12für11-Fa-
milie werden? Dann jetzt 
Antragsformular ausfüllen 
und die Blauen in der 3. Liga 
unterstützen. Alle weite-
ren Informationen unter 
www.12fuer11.de.

12für11-News

und keine der zahlreichen 
Fragen unbeantwortet  
blieben. 
Nach der Begrüßung durch 
Dr. Niko Kleinmann stellte 
sich zu Beginn der 90mi-
nütigen Veranstaltung 
Hans-Georg Felder 
allen Fansponso-
ren vor und be-
antwortete die 
Frage, warum 
er am Spieltag 
einen Anzug trägt 
mit seinem Motto: 
„Spieltag ist gleich Feier-
tag“. Vor allem aus „Liebe 
zum Vereinsfußball“ ist 
er zu den Stuttgarter Ki-
ckers gewechselt und freut 
sich auf die anstehenden 
Aufgaben und Herausfor-
derungen bei den Blauen. 
Den Fans verspricht er, alle 
an ihn gesendeten Mails  

persönlich zu beantworten. 
Der intensive Austausch 
mit den Kickers-Fans ist  
neben der Betreuung der 
Medien und dem Ausbau 
der Marketingaktivitäten 

eines der Tätigkeits-
felder des neues-

ten Mitarbeiter 
in der Kickers-
Geschäftsstelle.
Markus Buch-

mann gab Einbli-
cke in die Arbeits-

weise der UFA Sports 
GmbH, dem Vermarktungs-
partner der Kickers und Dr. 
Niko Kleinmann erläuterte 
ausführlich die Entwicklun-
gen beim anstehenden Um-
bau der Haupttribüne des  
GAZi-Stadion auf der 
Waldau. Auch die mögli-
chen Ausweichstätten für 
die Hinrunde der Saison 

Rückblick auf das 12für11-
Fansponsoren-Treffen 

Beim letzten Heimspiel ge-
gen Holstein Kiel gab es vor 
den 90 Minuten auf dem 
Rasen ein 12für11-Treffen in 
der „Spielbank Stuttgart 
Lounge“ des GAZi-Stadions. 
In entspannter Atmosphä-
re konnten die gut 50 An-
wesenden, der aktuell 231 
Fansponsoren dem neuen 
Leiter für Medien und Mar-
keting, Hans-Georg Felder, 
UFA Sports-Teamleiter Mar-
kus Buchmann und den 
beiden Kickers-Präsidiums-
mitgliedern Dr. Niko Klein-
mann und Guido Buchwald 
alle wichtigen Fragen rund 
um die Kickers stellen. Es 
entwickelte sich ein reger 
Austausch, bei dem kein 
Thema ausgelassen wurde 
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W. Streker Natursaft GmbH, 71546 Aspach, Tel. 07191/91920-0, www.streker.de

Probieren Sie unsere 
genussvollen Säfte

Da arbeiten, wo andere Eintritt bezahlen, um ihre Freizeit dort 
verbringen zu dürfen?? So einen Job gibt es nicht? Gibt es doch! 

Bewerber-Hotline: 0711 / 900 517-0
(Montag bis Freitag 9.00 - 16.00 Uhr)

Lust auf einen spannenden Nebenjob? 

MIT SICHERHEIT WAS ERLEBEN.
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SUBARU-news
Einladung der Kickers-Fans 
zur IAA 2013 nach Frankfurt

Die Subaru Deutsch-
land GmbH, Haupt- und  
Trikotsponsor der Stuttgar-
ter Kickers, lädt die Fans ein 
auf der diesjährigen IAA in 
Frankfurt am Sonntag, den 
15. September 2013 den 
Subaru-Messestand zum 
„Kickers-Tag auf der IAA“ zu 
besuchen (Öffnungszeiten: 
9.00 Uhr bis 19.00 Uhr) und 
hat für alle angemeldeten 
Fans ein besonderes Messe-
Arrangement vorbereitet:

- IAA-Eintrittskarte zu Son-
derkonditionen (10,- Euro 
statt 15,- Euro)
- Unbeschränkter Zugang 
zur Subaru-VIP-Lounge auf 
dem Messestand
- Erfrischungs-Getränke auf 
dem Messestand
- Meet & Greet“ mit Spie-
lern der 1. Mannschaft 

und dem Sportchef, Guido 
Buchwald von 12.00 Uhr bis 
14.00 Uhr auf dem Messe-
stand
- Gastgeschenk 

Erleben Sie auf 1.500 qm 
Ausstellungsfläche in  
Halle 8.0 (Stand-Nr. D20) 
den Subaru IAA-Auftritt 
mit den Premieren der  
Konzeptstudien WRX und 
VIZIV sowie dem kom-
pletten Modell-Programm 
und verbinden Sie dies 
mit einem Treffen Ihrer 
Kickers-Stars. Genießen Sie 
während eines erlebnisrei-
chen Tages auf der Messe 
die Exklusivität der Sub-
aru-VIP-Lounge. Weitere  
Informationen zum Subaru 
Auftritt auf der IAA 2013  
unter: www.subaru.de/IAA

Verbindliche Anmeldungen 
bitte bis zum 1. Septem-
ber 2013 über das Online- 

Anmeldeformular auf der 
Kickers-Hompegae unter  
www.stuttgarter-kickers.de. 

Pro Person können bis zu 
zwei IAA-Tickets bestellt 
werden. Die IAA-Eintritts-
karte(n) wird (werden) Ih-
nen nach Anmeldung recht-
zeitig vor Messebeginn mit 
einem Bestätigungsschrei-
ben mit allen Informatio-
nen zur IAA und der Rech-
nung für die Eintrittskarten 
von der Geschäftsstelle der 
Stuttgarter Kickers zuge-
sandt.

Das IAA-Kickers-Messe- 
Arrangement hat aus-
schließlich Gültigkeit am 
Sonntag, den 15. September 
2013 und ist angemeldeten 
Personen vorbehalten.

Informationen zu Anreise- 
und Parkmöglichkeiten fin-
den Sie auf www.iaa.de.

Der SUBARU Messestand auf der IAA.

Rundumschutz mit Top-Leistungen.

Die neuen Generali Privat® Versicherungen bieten 
individuellen Schutz nach Ihren Bedürfnissen und, 
auch ganz wichtig, in jeder Lebenslage. 

Als junger Student, bei der Familiengründung und auch 
als lebenslustiger Senior – jeder findet hier das richtige 
Angebot.

Ob es um einen Einbruchdiebstahl, einen Leitungs-
wasserschaden, einen Schaden, für den Sie haften 
oder um Unfallfolgen geht:

Wir schützen Ihren Besitz und Ihr Vermögen und  
sorgen für finanzielle Unterstützung nach einem Unfall. 
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Für alles, was für Sie zählt: 
Ein Antrag – ein Versicherungsschein – eine Rechnung.

Was zählt, ist alles, was Ihnen wichtig ist.

Generali Privat®
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Bezirksdirektion Uwe Tellbach
Zaunackerstr. 1
70771 Leinfelden-Echterdingen

Telefon 0711 / 48 96 56 0
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Bezirksdirektion Sorg & Partner 
Julius-Hölder-Str. 30
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Telefon 0711 / 7586420
gerhard.sorg@service.generali.de

Ein Unternehmen der Generali Deutschland
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Datum      Begegnung     Heim/Auswärts Ergebnis/Uhrzeit

Samstag, 20.07.2013   Kickers – FC Rot-Weiß Erfurt  Heimspiel  0:1 (0:0)
Samstag, 27.07.2013   SV Wehen-Wiesbaden – Kickers Auswärtsspiel  4:0 (2:0)
Samstag, 10.08.2013   Kickers – Holstein Kiel   Heimspiel  1:1 (0:0)
Freitag, 16.08.2013   SV 07 Elversberg – Kickers  Auswärtsspiel  1:1 (0:1)
Sonntag, 25.08.2013   Kickers – VfB Stuttgart II  Heimspiel  15.00 Uhr
Samstag, 31.08.2013   VfL Osnabrück – Kickers  Auswärtsspiel  14.00 Uhr
Mittwoch, 04.09.2013   Kickers – SpVgg Unterhaching  Heimspiel  19.00 Uhr
Samstag, 07.09.2013   1.FC Heidenheim – Kickers  Auswärtsspiel  14.00 Uhr
Samstag, 14.09.2013   Kickers – SSV Jahn Regensburg Heimspiel  14.00 Uhr
Wochenende 20.-22.09.2013  Chemnitzer FC – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 27.-29.09.2013  Kickers – Borussia Dortmund II Heimspiel 
Wochenende 04.-06.10.2013  SV Darmstadt 98 – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 18.-20.10.2013  Kickers – F.C. Hansa Rostock  Heimspiel
Wochenende 25.-27.10.2013  1.FC Saarbrücken – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 01.-03.11.2013  MSV Duisburg – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 08.-10.11.2013  Kickers – Hallescher FC  Heimspiel
Wochenende 22.-24.11.2013  SC Preußen Münster – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 29.11-01.12.2013  Kickers – SV Wacker Burghausen Heimspiel
Wochenende 06.-08.12.2013  RasenBallsport Leipzig – Kickers Auswärtsspiel

Wochenende 13.-15.12.2013  Kickers – Wehen Wiesbaden  Heimspiel
Wochenende 20.-22.12.2013  FC Rot-Weis Erfurt – Kickers  Auswärtsspiel

Wochenende 24.-26.01.2014  Holstein Kiel – Kickers   Auswärtsspiel
Wochenende 31.01-02.02.2014  Kickers – SV 07 Elversberg  Heimspiel
Wochenende 07.-09.02.2014  VfB Stuttgart II – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 14.-16.02.2014  Kickers – VfL Osnabrück  Heimspiel
Wochenende 21.-23.02.2014  SpVgg Unterhaching – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 28.02-02.03.2014 Kickers – 1.FC Heidenheim  Heimspiel
Wochenende 07.-09.03.2014  SSV Jahn Regensburg – Kickers Auswärtsspiel
Wochenende 14.-16.03.2014  Kickers – Chemnitzer FC  Heimspiel
Wochenende 21.-23.03.2014  Borussia Dortmund II – Kickers Auswärtsspiel
Wochenende 25./26.03.2014  Kickers – SV Darmstadt 98  Heimspiel
Wochenende 28.-30.03.2014  F.C. Hansa Rostock – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 04.-06.04.2014  Kickers – 1.FC Saarbrücken  Heimspiel
Wochenende 11.-13.04.2014  Kickers – MSV Duisburg  Heimspiel
Wochenende 19.-21.04.2014  Hallescher FC – Kickers  Auswärtsspiel
Wochenende 25.-27.04.2014     Kickers – SC Preußen Münster  Heimspiel
Wochenende Sa., 03.05.2014  SV Wacker Burghausen – Kickers Auswärtsspiel
Wochenende Sa., 10.05.2014  Kickers – RasenBallsport Leipzig Heimspiel

VORRUNDE.

RÜCKRUNDE.

WINTERPAUSE.

spielplan 3. Liga SaisoN 13/14
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Willkommen im Wein-Pavillon 
der Remstalkellerei 

Besuchen Sie uns in Weinstadt-Beutelsbach – nur 20 Auto-

minuten von Stuttgart-Mitte –  und wählen Sie aus allen Lagen 

des Remstals Ihre Favoriten. Unser großes Angebot reicht von 

leichten Weißweinen über spritzige Rosé bis hin zu schweren 

Roten. Hier kommt jeder auf seine Kosten. Unsere freundlichen 

Weinberater helfen Ihnen bei der richtigen Entscheidung.

Proben, Feste, Weinerlebnisse

Das Freizeitangebot der Remstalkellerei rund um das Thema Wein 

ist vielfältig. Freuen Sie sich auf abwechslungsreiche kulturelle 

Veranstaltungen und stimmungsvolle Weinfeste im ganzen Remstal. 

Oder genießen Sie unsere Weine bei einer der stilvollen Weinproben. 

Informationen und Anmeldung zu allen unseren Weinproben und 

Veranstaltungen unter Telefon 07151/6908-16. Noch mehr Freizeit-

aktivitäten unter www.remstalkellerei.de

Das Remstal live auf dem 
Stuttgarter Weindorf
vom 28. Aug. bis 8. Sept. 2013

Das Remstal ist bekannt für seine ausgezeichneten Weine und 

die gute Küche. Machen Sie sich auf dem Weindorf selbst ein 

Bild davon und genießen Sie unsere Remstal-Weine bei:Bild davon und genießen Sie unsere Remstal-Weine bei:
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Veranstaltungen unter Telefon 07151/6908-16. Noch mehr Freizeit-

www.remstalkellerei.de

„Remstalschmid“ 
  Laube Nr. 1 auf dem Schillerplatz

 „Inge‘s Rathauslaube“ 
  Laube Nr. 35 am Marktbrunnen

„Lindas Piano-Laube“
  Laube Nr. 33 auf dem Marktplatz

A A4 Weindorf 2013.indd   1 16.07.13   13:57



43
Kaiserstraße 13, Beutelsbach, 71384 Weinstadt, Tel. 0 71 51/69 08-0, www.remstalkellerei.de, Wein-Pavillon geöffnet Mo. bis Sa. von 9.00 bis 18.00 Uhr

Ganz bequem zu erreichen über die B29 Ausfahrt Weinstadt-Beutelsbach . nur 3 Minuten von der S-Bahn-Haltestelle Beutelsbach entfernt

E R L E B E N  S I E 
D I E  W E I N E  D E S  R E M S T A L S

We i n g e n u s s  m i t  d e r  R e m s t a l k e l l e r e i

Willkommen im Wein-Pavillon 
der Remstalkellerei 

Besuchen Sie uns in Weinstadt-Beutelsbach – nur 20 Auto-

minuten von Stuttgart-Mitte –  und wählen Sie aus allen Lagen 

des Remstals Ihre Favoriten. Unser großes Angebot reicht von 

leichten Weißweinen über spritzige Rosé bis hin zu schweren 

Roten. Hier kommt jeder auf seine Kosten. Unsere freundlichen 

Weinberater helfen Ihnen bei der richtigen Entscheidung.

Proben, Feste, Weinerlebnisse

Das Freizeitangebot der Remstalkellerei rund um das Thema Wein 

ist vielfältig. Freuen Sie sich auf abwechslungsreiche kulturelle 

Veranstaltungen und stimmungsvolle Weinfeste im ganzen Remstal. 

Oder genießen Sie unsere Weine bei einer der stilvollen Weinproben. 

Informationen und Anmeldung zu allen unseren Weinproben und 

Veranstaltungen unter Telefon 07151/6908-16. Noch mehr Freizeit-

aktivitäten unter www.remstalkellerei.de

Das Remstal live auf dem 
Stuttgarter Weindorf
vom 28. Aug. bis 8. Sept. 2013

Das Remstal ist bekannt für seine ausgezeichneten Weine und 

die gute Küche. Machen Sie sich auf dem Weindorf selbst ein 

Bild davon und genießen Sie unsere Remstal-Weine bei:Bild davon und genießen Sie unsere Remstal-Weine bei:

Kaiserstraße 13, Beutelsbach, 71384 Weinstadt, Tel. 0 71 51/69 08-0, www.remstalkellerei.de, Wein-Pavillon geöffnet Mo. bis Sa. von 9.00 bis 18.00 Uhr

Ganz bequem zu erreichen über die B29 Ausfahrt Weinstadt-Beutelsbach  nur 3 Minuten von der S-Bahn-Haltestelle Beutelsbach entfernt

Veranstaltungen unter Telefon 07151/6908-16. Noch mehr Freizeit-

www.remstalkellerei.de

„Remstalschmid“ 
  Laube Nr. 1 auf dem Schillerplatz

 „Inge‘s Rathauslaube“ 
  Laube Nr. 35 am Marktbrunnen

„Lindas Piano-Laube“
  Laube Nr. 33 auf dem Marktplatz

A A4 Weindorf 2013.indd   1 16.07.13   13:57



44

1 wagner 30 redl 38 krauss

4 maletic 5 leist 17 gerster 19 evers

20 raptis 21 stein 26 fennell 27 baumgärtel

6 braun 7 ivanusa 10 marchese 16 leutenecker 18 dicklhuber

24 savranlioglu 28 schmidt 31 milchraum

9 soriano 11 rouani

23 grischok

morales
cheftrainer

linse
torwart-trainer

zampella
fitness-trainer

mauch
mannschaftsarzt

dabbagh
physiotherapeut

kerschbaum
zeugwart

mast
busfahrer

tor.

ABWEHR.

MITTELFELD.

STURM.

hartmann
co-trainer

3 auracher

15 jatta 25 ibrahimovic

29 alvarez

22 engelbrecht

trainer & 
betreuer.
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Ralf Becker spielte zwi-
schen 1996 und 1998 für die 
Stuttgarter Kickers. Über 
die Stationen SSV Reutlin-
gen und Karlsruher SC lan-
dete er beim VfB Stuttgart 
als Scout. Mittlerweile ist 
er zum Sportlichen Leiter 
für Jugend, Ausbildung und 
Scouting aufgestiegen. 

Herr Becker, für wen schlägt 
denn das Herz beim Stadt-
derby?
Die Frage erübrigt 
sich für mich. Ich 
arbeite seit 2011 
für den VfB also 
ganz klar für den 
VfB Stuttgart.

Und wie steht es um das 
Verhältnis zu den Blauen?
Die Rivalität ist ja zum 
Glück nicht mehr so wie 
früher. Das hat sich eini-
germaßen relativiert. In 
der Jugend haben wir da 
eine gute Zusammenar-
beit, wovon beide Vereine 
profitieren können. Der VfB 
möchte natürlich die bes-
ten Spieler der Region im 
Verein haben. Wir können 
den Kickers aber auch im-
mer wieder unter die Arme 
greifen, wenn gewisse 
Spieler den Schritt bei uns 

nicht schaffen. Für die Spie-
ler und Vereine ist das eine 
gute Lösung. 

Sind zwei Vereine mit einer 
starken Jugend eher Last 
oder Segen? 
Natürlich sind die Ki-
ckers auch Konkurrenz – 
keine Frage, aber ich den-
ke, wir können beide da-
von profitieren. Der VfB 
ist sportlich die Nummer 

eins, die Kickers die Num-
mer zwei. Wenn man sich 
hier unterstützt, ist das das 
Sinnvollste für beide. 

Könnten hier nicht künftig 
noch mehr Synergien ge-
schaffen werden – vor al-
lem, was die U23 betrifft?
Im Moment ist das schwie-
rig, da wir in der gleichen 
Liga spielen. Wenn die Ki-
ckers in der zweiten Liga 
spielen würden, wäre das 
nochmal anders. Wir ha-
ben ja das ein oder ande-
re große Talent, das wir  

gerne ausleihen würden, 
für das die Bundesliga noch 
zu hoch, die 3. Liga aber 
schon zu wenig ist. 

Fühlen Sie sich nicht 
manchmal - wie zuletzt 
Robin Dutt als DFB-Sport-
direktor - ein bisschen weit 
weg vom Spielfeldrand?
Wie das beim DFB funktio-
niert, maße ich mir nicht an 
zu beurteilen. Für mich ist 

es ganz klar, und das 
war auch Grundvo-
raussetzung, dass 
ich den Job mache, 
dass sich die Arbeit 
zu 100 Prozent um 
Fußball dreht. Na-
türlich stehe ich 

nicht auf dem Platz und 
leite die Trainingseinheiten. 
Aber ich bin dafür verant-
wortlich, wie der VfB Stutt-
gart Fußball spielt, welche 
Spieler verpflichtet werden. 
Da bin ich sehr nahe dran. 
Ich sitze nicht im Büro und 
unterhalte mich über Din-
ge, die nichts mit Fußball 
zu tun haben – das will ich 
auch nicht. Sonst hätte ich 
schon Probleme. 

Abschließend noch ein Tipp – 
wie geht das Derby aus?
Der VfB gewinnt 2:1.

was macht eigentlich...

PRÄSENTIERT DAS 
 PORTRAIT

VON
RALF BECKER

Geburtstag: 26.09.1970
Geburtsort: Leonberg
Vereine als Spieler: 
1993-1995: Bayer Leverkusen
23 Spiele (1 Tor)
1995-1996: FC St. Pauli
15 Spiele (1 Tor)
1996-1998: Stuttg. Kickers
15 Spiele (1 Tor) 
1998-2000 TSF Ditzingen
2000-2003: SSV Reutlingen 
92 Spiele (14 Tore)
2003-2005 Karlsruher SC
4 Spiele
Stationen als Trainer:
2006-2009 Karlsruher SC 
(Co-Trainer)
2009 bis 2010: SSV Ulm
24 Spiele

„In der Jugend haben  
wir eine gute  

Zusammenarbeit.“

Stuttgart am Morgen:

erstmal 
kaffee

Exklusivität so weit das Auge blickt – entdecken Sie die  
Stuttgartlinie von Hochland Kaffee: Heimatliche Genüsse sowie  
erlesene Kaffeespezialitäten und exquisite, hochwertige  
Geschenke rund um die Kaffeekultur. Einfach reinschmecken!  

www.stuttgood.de
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Stuttgart am Morgen:

erstmal 
kaffee

Exklusivität so weit das Auge blickt – entdecken Sie die  
Stuttgartlinie von Hochland Kaffee: Heimatliche Genüsse sowie  
erlesene Kaffeespezialitäten und exquisite, hochwertige  
Geschenke rund um die Kaffeekultur. Einfach reinschmecken!  

www.stuttgood.de
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Weil Sie die beste Baufinanzierung 
möchten – egal von welcher Bank.
Vergleichen wir für Sie die Zinsen von 250 Banken.

Als einer der größten Immobilienfinanzierer Deutschlands bieten wir Ihnen eine umfassende Beratung 
und ein individuelles Finanzierungskonzept. Unsere Finanzierungsexperten analysieren Ihre persön-
liche Situation und erstellen für Sie ein maßgeschneidertes Angebot, das genau zu Ihnen passt. Dank 
unseres umfangreichen Marktvergleichs aus Angeboten von 250 Banken erhalten Sie Top-Konditionen.

Jetzt Beratungstermin vereinbaren:
Commerzbank Filiale Stuttgart
Königstraße 11-15, 70173 Stuttgart
Frau Andrea Bader, Telefon 0711/ 185-2391
E-Mail: andrea.bader@commerzbank.com 
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Gehwegabschrankungen
Kreuzungsplakatierung

ShopShows
Dauerwerbung auf Schaltkästen 
 
Flächenplakatierung
an Bahnbrücken, Bauzäunen  
und Großflächen

Umlandplakatierung
Werbung auf Plakatständern  
oder Plastic Blades

Moskito®-Netze
Einzelstellenaushang im  
Wechselrahmen

Indoor-Verteilung
von Flyern oder Plakaten

www.stadtkultur-stuttgart.de

Jetzt Werbeflächen buchen 
0711.5306914-0 

Außenwerbung in Stuttgart 

AUFFÄLLIG UND EFFEKTIV! Der Kick für Ihr Geld. Gut beraten 
mit dem Original der Allfinanz.

Können entscheidet über Sieg oder Niederlage – im Fußball 
genauso wie in finanziellen Angelegenheiten. Deshalb unter-
stützen wir auch den Club der Stuttgarter Kickers.

Wenn es um erfolgreiche Vermögens- und Vorsorgeplanung 
geht, ist unser Team für Sie am Ball. Bauen Sie auf unseren 
vollen Einsatz und Erfolgswillen. Machen Sie jetzt den Anstoß!
Rufen Sie uns an:

Büro für 
Deutsche Vermögensberatung

Markus Schäfer
Königstr. 80
70173 Stuttgart
Telefon 0711 945639818
Telefax 0711 9337991
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StarTech · Theodor-Heuss-Straße 9 ·  70174 Stuttgart 
Tel. +49 (0) 711 - 490409 - 0 · Fax  +49 (0) 711 - 490409- 90 
info@startech-cc.de · www.startech-cc.de

Ein Volltreffer für Ihre 
Sprach- und Daten-
kommunikation

• Ihr Anbieter für 
schnelle Standort-
verbindungen

• Festnetz, Mobilfunk, 
Sprach- und Daten dienste

• Kommunikationslösungen – 
maßgeschneidert aus einer 
Hand

• Persönliche Betreuung und 
individuell zugeschnittene 
Tarife

• 17 Jahre Erfahrung 
mit namhaften Kunden in 
Baden-Württemberg
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Durchwachsener Sai-
sonstart in der Oberliga - 
Die zweite Mannschaft ist 
mit einem Sieg und einer 
Niederlage in die Saison ge-
startet

Einen besseren Saisonauf-
takt hätte sich die Mann-
schaft nicht wünschen kön-
nen: Zum ersten Spiel der 
Oberligasaison 2013/14 wa-
ren die Kickers nach Bahlin-
gen gereist. Der Bahlinger 
SC startete stärker ins Spiel 
und setzte die Gäste unter 
Druck. Die Bahlinger Füh-
rung in der 19. Minute glich 
Heiko Schall aber bereits 
eine Minute später wieder 

aus. In der zweiten Hälfte 
brachte zunächst Fabian 
Abramowitz die Gäste nach 
einem Konter in Führung, 
Daniel Kaiser legte nach. 
Am Ende gewannen die 
Stuttgarter ihren Auftakt 
mit 3:1 und legten damit ei-
nen deutlich besseren Start 
als in der vergangenen Sai-
son hin. Damals mussten 
die Kickers ebenfalls am 
ersten Spieltag in Bahlin-
gen antreten und verloren 
prompt mit 1:5.
Im ersten Heimspiel der 
Saison empfingen die Ki-
ckers den FSV Hollenbach. 
Gestärkt durch den Auf-
taktsieg wollte Kickers-
Trainer Jürgen Hartmann 
mit seiner Mannschaft den 
Schwung aus dem Aus-
wärtsspiel mitnehmen und 
auch zuhause drei Punkte 
holen. In der vergangenen 
Saison waren die Kickers 
bei ihren Heimspielen im-
mer wieder punktlos ge-
blieben. Doch Hollenbach 
beendete die Hoffnungen 
der Kickers schnell: In der 
6. Minute gingen die Gäste 
durch einen Foulelfmeter in 
Führung und erhöhten kurz 
vor der Pause auf 2:0. Kaum 

waren beide Mannschaf-
ten aus der Kabine zurück, 
waren es erneut die Gäste, 
die in der 50. Minute nach 
einem Eckball ins Tor der 
Kickers trafen. Erst in der 
73. Minute gelang Ramazan 
Kandazoglu der Anschluss-
treffer, ebenfalls durch ei-
nen Foulelfmeter. Obwohl 
die Kickers mehr Spielan-
teile hatten und einige Tor-
chancen, reichte das am 
Ende nicht. Den Schluss-
punkt im Spiel setzte in der 
87. Minute erneut Hollen-
bach. Nachdem die Kickers 
einen Einwurf nicht richtig 
klären konnten, trafen die 
Gäste zum vierten Mal. 
Für die Kickers waren die 
Gegentore nach Standards 
bereits in der vergangenen 
Saison ein großes Problem. 
Das will Kickers-Trainer Jür-
gen Hartmann in den kom-
menden Wochen ändern. 
„Die Tore waren besonders 
ärgerlich, weil der Gegner 
nicht viel machen musste. 
Wir haben die Tore wirk-
lich hergeschenkt“, sagte er 
nach dem Spiel. „Wir hatten 
zwar viel Ballbesitz, haben 
aber zu wenig Torgefahr 
ausgestrahlt.“

kickers-U23

Präsentiert von

www.facebook.com/
stuttgarterkickers
www.facebook.com/

SVStuttgarterKickersJunioren

   Die Kickers 
 auf Facebook:

Gefällt mir
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TABELLE.

Pl. Verein Sp. Tore Pkte

1 1.FC Bruchsal (N) 2 10:3 6
2 TSG Balingen 2 5:1 6
3 TSV Grunbach 2 5:2 6
4 FSV Hollenbach 2 5:2 4
5 FC Astoria Walldorf 2 4:2 4
6 SSV Reutlingen 2 3:2 4
7 SGV Freiberg 2 2:1 4
8 SV Spielberg 2 4:5 3

Kickers U23 2 4:5 3
10 FC Nöttingen 2 4:4 2
11 VfR Mannheim 2 0:0 2
12 SV Oberachern (N) 2 1:2 1
13 FV Ravensburg (N) 2 4:6 1
14 Kehler FV 2 1:3 1
15 FC 08 Villingen 2 1:3 1
16 Karlsruher SC II  2 1:3 0
17 1. FC Heidenheim II (N) 2 2:7 0
18 Bahlinger SC 2 1:6 0

Sa., 10. Aug., 15.30 Uhr Bahlinger SC - Kickers U23 1:3 (1:1)
Sa., 17. Aug., 14.00 Uhr Kickers U23 - FSV Hollenbach 1:4 (0:2)
Sa., 24. Aug., 15.30 Uhr Karlsruher SC II - Kickers U23
So., 01. Sep., 14.00 Uhr Kickers U23 - FC Nöttingen
Mi., 04. Sep., 19.00 Uhr FC Astoria Walldorf - Kickers U23
So., 08. Sep., 14.00 Uhr Kickers U23 - SV Spielberg
Sa., 14. Sep., 17.00 Uhr 1. Fc Bruchsal - Kickers U23
So., 22. Sep., 14.00 Uhr Kickers U23 - Kehler FV
Mi., 25. Sep., 19.00 Uhr Kickers U23 - SSV Reutlingen (GAZi-Stadion)
Sa., 28. Sep., 15.30 Uhr FV Ravensburg - Kickers U23
So., 06. Okt., 15.00 Uhr SGV Freiberg - Kickers U23
Sa., 12. Okt., 14.00 Uhr Kickers U23 - 1. FC Heidenheim II
So., 20. Okt., 14.00 Uhr Kickers U23 - TSG Balingen
Sa., 26. Okt., 15.30 Uhr VfR Mannheim - Kickers U23
So., 03. Nov., 14.00 Uhr Kickers U23 - TSV Grunbach
Sa., 09. Nov., 14.30 Uhr FV 08 Villingen - Kickers U23
Sa., 16. Nov., 14.00 Uhr Kickers U23 - SV Oberarchern

SPIELPLAN U23.

Die Heimspiele der Kickers U23 finden immer auf der Bezirkssport-
anlage Waldau in Stuttgart-Degerloch statt.

Alles rund um den Sport in Ihrem Fachgeschäft

Stuttgart-Degerloch Epplestr.23 Tel. 0711-76 59 89• •

www.sport-katzmaier.de

IHR SPEZIALIST FÜR

TENNIS

SKI

FUSSBALL

TEAMSPORT

SKIKE

NORDIC-WALKING

SKI- + TENNISSERVICE
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Wüterich · Breucker
rechtsanWälte

charlottenstraße 22-24  ·  70182 stuttgart  ·  t.  0711/23 99 2-0  ·  F.  0711/23 99 2-29  ·  sekretariat@wueterich-breucker.de  ·  www.wueterich-breucker.de
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JETZT ANRUFEN UND INFORMIEREN:
FON 0800 711 711 1               www.BWPOST.net

Post für Baden-Württemberg.

Werden auch Sie Partner der starken

        „Blau kommt 
immer gut an!“

Kommt einfach gut an.

Enzo Marchese 
Spielmacher SV Stuttgarter Kickers e. V.

Immer gut aufgestellt.
Ab 1,19 € am Tag* bringen wir Sie ans Ziel – 
gerne auch direkt vors Stadion.

Mehr Infos unter www.ssb-ag.de

* 9-Uhr-UmweltTicket im Abo, 1 Zone
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Die Kickers-Fußballschule 
ist wieder gestartet

Die Kickers-Fußballschule 
ist in das neue Quartal ge-
startet. Der Spaß am Fuß-
ball, professionelles Team-
training, interessante und 
altersgerechte Wettbewer-
be und eine ausgefeilte 
Technikschulung stehen da-
bei im Vordergrund. Zusätz-
lich werden die „Kleinsten“ 
gesamt sportmotorisch 
ausgebildet. Die KInder 
werden ausschließlich von 
Trainern der Stuttgarter Ki-
ckers trainiert und betreut. 
Jedes Kind erhält ein Kickers 
T-Shirt und Getränke wäh-
rend der Einheiten. 
Also schnell das Anmelde-
formular auf der Kickers-
Homepage www.kickers-
juniorteam.de downloaden 
und per Fax oder Mail an die 
Stuttgarter Kickers senden. 
Wir werden Sie dann anru-
fen und individuell für Ihr 
Kind den Trainingstermin 
mit Ihnen absprechen.

ADM-Jugendtage im Sep-
tember

Am Wochenende 7. und 8. 
September spielen wieder 
rund 100 Jugendmann-
schaften in vier Altersklas-
sen um die Pokale im ADM-
Sportpark. Am Samstag, 7. 
September, beginnen ab 
9.30 Uhr die Turniere für 
die F1- und F2-Junioren. 
Am Sonntag, 8. September, 

kickers-JUNIOREn-NEWS

Die Kickers-Fussballschule IST GEstartet!
anmeldung und informationen unter 

www.kickers-juniorteam.de

stehen dann ab 9.30 Uhr 
die E1- und E2-Junioren auf 
dem Platz. 
Für die Nachwuchskicker 
werden die Jugendtage wie-
der zu einem sportlichen 
Höhepunkt. Schon jetzt 
sind deshalb alle Plätze für 
Teilnehmer ausgebucht. 
So bietet das Wochenende 
auch für Zuschauer span-
nende Begegnungen im 
ADM-Sportpark.

Kontakt:
SV Stuttgarter Kickers e.V.
Junior-Team / Fußballschule
Königsträßle 56
70597 Stuttgart (Degerloch) 
Telefon 0711 / 767 10 - 40 / -41
Telefax 0711 / 76710 - 10
info@kickers-juniorteam.de
www.kickers-juniorteam.de
www.facebook.com/SVStutt-
garterKickersJunioren

Öffnungszeiten Jugendbüro:
Montag bis Freitag 
von 17.00 Uhr bis 19.00 Uhr 
Samstag und Sonntag ist das
Jugendbüro geschlossen

Präsentiert von
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Internatsplätze gesucht

Zum weiteren Ausbau des 
Jugend-Nachwuchsleis-
tungszentrum sucht die 
Kickers-Jugendleitung um 
Guido Arnold Gastfamilien 
zur Unterbringung von Ju-
gendspielern (A-Junioren 
und B-Junioren) mit ent-
fernt gelegenen Wohnor-
ten. Um unseren Spielern 
weite Anfahrten zu jedem 
Training zu ersparen, schaf-
fen wir im Zuge unseres 
Nachwuchsleistungszen-
trums die Möglichkeit der 
Unterbringung bei Gastel-
tern. Dies hat den Vorteil, 
dass die Jungs etwas mehr 
Freizeit haben und sich 
auch intensiver schulischen 
Dingen widmen können.
Wenn Sie uns in dieser 
Form (gegen Aufwandsent-
schädigung) unterstützen 
wollen, dann sprechen Sie 
Guido Arnold (Kontaktda-
ten siehe linke Seite) an, um 
weitere Details abzuklären.
Sie helfen uns und unseren 
Jugendspielern bei ihrer 
weiteren Ausbildung.

U19 holt sich im Trainings-
lager letzten Schliff für die 
Saison

Die Mannschaft hat bereits 
einige Testspiele hinter sich
Am Montag ist die U19 der 
Stuttgarter Kickers ins Trai-
ningslager nach Grünberg 
in Hessen gestartet. Das 
will Trainer Timm Fahrion 
nutzen, um der Mannschaft 
den letzten Feinschliff zu 
geben. Davor hatte die 
Mannschaft immer wieder 
Testspiele absolviert, um 
den aktuellen Stand des 
Trainings zu prüfen. Dabei 
trafen die Kickers auf den 
Verbandsligisten 1. FC Nor-
mannia Gmünd. Gmünd 

stand dabei schon am Ende 
der Vorbereitung und siegte 
am Ende mit einem deut-
lichen 4:0. Nur einen Tag 
später traten die Kickers ge-
gen den Bezirksligisten FV 
Ingersheim an. Erst in der 
zweiten Hälfte des Spiels 
gingen die Kickers durch 
Ali Erne mit 1:0 in Führung, 
der eine präzise Flanke von 
Theo Liakas verwandelte. 
Im letzten Test vor dem Trai-
ningslager spielte die U19 
gegen einen weiteren Be-
zirksligisten, die Aktiven des 
SC Stammheim. Dabei un-
terlagen die Kickers mit 0:1. 
U19-Trainer Timm Fahrion 
wollte die Spiele vor allem 
nutzen, um seine Mann-
schaft an die nötige „Wett-
kampfhärte“ zu gewöh-
nen. „Das haben die Jungs 
ganz ordentlich gemacht 
und auch einiges aus den 
Spielen mitgenommen“, 
erklärt er. Die Schwerpunk-
te im Trainingslager sol-
len auf Standardsituatio-
nen, Spielaufbau und dem 
schnellen Umschalten im 
Spiel liegen. „Die Ergebnisse 
bei den Testspielen standen 
zwar nicht im Vordergrund, 
wir hätten aber trotzdem 
ein paar Tore machen kön-
nen“, betont Timm Fahrion. 

Immerhin sei es gelungen, 
gegen Ingersheim kein Tor 
zu bekommen. „Wir haben 
im körperlichen Bereich viel 
gearbeitet und die Mann-
schaft weiß, worauf es an-
kommt.“ Nun will der Coach 
noch an den Details für 
den Spielaufbau arbeiten. 
„Insgesamt waren das lan-
ge sechs Wochen“, erklärt 
Timm Fahrion. „Die Anspan-
nung steigt schon und wir 
sind froh, wenn es los geht.“ 
Vor dem ersten Punktspiel 
beim FC Nöttingen haben 
die Kickers ihre Vorberei-
tung mit einem letzten 
Testspiele gegen den 1. FC 
Nürnberg abgeschlossen. 
Nürnberg war zusammen 
mit den Kickers aus der A-
Junioren-Bundesliga abge-
stiegen und startet nun in 
der Oberliga Bayern. 

Die Kickers-Jugend aktuell

Beim Spiel der U13 gegen 
den MTV Stuttgart unter-
lagen die Kickers mit ei-
nem deutlichen 1:6. Beim 
D-Jugendturnier der Spvgg 
Möhringen blieben die Ki-
ckers hingegen lange unge-
schlagen und landeten in 
der Gruppenphase so auf 
Platz zwei hinter dem SSV 

Reutlingen. Im Halbfinale 
trafen die Kickers-Junioren 
auf den SV Wehen Wiesba-
den. Die Hessen kassierten 
von den Kickers ihr erstes 
Gegentor im Turnier. Am 
Ende stand es 1:1 und so 
mussten beide Mannschaf-
ten im Elfmeterschießen 
antreten. Alle Schützen der 
Stuttgarter trafen und so 
zogen die Kickers ins Finale 
ein. Dort trafen sie erneut 
auf den SSV Reutlingen. Die 
Reutlinger gewannen das 
Turnier mit einem 1:0-Er-
folg. Beim Turnier des FC 
Klengen holten sich die 
U13-Junioren ebenfalls den 
Gruppensieg. Im Halbfinale 
unterlagen die Stuttgarter 
aber gegen die Sportfreun-
de Schwäbisch-Hall und 
landeten somit im Spiel 
um Platz 3. Nach einem 0:0 
siegten die Kickers schließ-
lich im Elfmeterschießen 
mit 5:4 gegen den VfB Fried-
richshafen.
Nach dem gemeinsamen 
Trainingsauftakt mit der 
U19 haben die sich U18-Ju-
nioren auch mit einem Geg-
ner der U19 in der Oberliga, 
dem VfR Aalen, gemessen. 
Allerdings ging Aalen be-
reits in der ersten Spielmi-
nute durch einen Freistoß 
in Führung. Die Kickers gli-
chen jedoch aus und gingen 
anschließend sogar mit 2:1 
in Führung. Die währte je-
doch nicht lange und noch 
vor der Pause gelang die-
ses Mal dem VfR Aalen der 
Ausgleich. In der zweiten 
Halbzeit legte der Oberli-
gist nach, ging mit 3:2 in 
Führung und erhöhte sogar 
noch auf 4:2. Die Kickers 
schafften zwar noch den 
Anschlusstreffer, am Ende 
blieb es jedoch beim 3:4 aus 
Sicht der Stuttgarter. 
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Keine Angst vor  
Kunstgelenken

Vorurteile entkräften,  
Vorteile herausstellen

Der Einsatz von Knie- und 
Hüftgelenksendoprothesen 
gehört mittlerweile zu den 
erfolgreichen und bewähr-
ten Eingriffen im Bereich 
der Orthopädie: Dr. Christian 
Mauch berichtet über seine 
Erfahrungen in der Endopro-
thetik und möchte damit vor 
allem Betroffenen die Angst 
vor einem Eingriff nehmen.

Herr Dr. Mauch, welche Erfahrungen 
haben Sie mit Patienten gemacht, die 
Kunstgelenke benötigen und wie schät-
zen Sie das Wissen und die Meinung 
der Bevölkerung darüber ein?
Dr. Mauch: Wenn ich einem Patienten z. B. 
einfach nur sagen würde, er brauche ein 
künstliches Knie oder eine Vollprothese, 
dann würde er mitunter schockiert re-
agieren. Benutze ich hingegen den Begriff 
„Schlittenprothese“ bzw. „Oberflächen-
ersatz“ wird dieselbe Nachricht gleich 
besser aufgenommen, der Patient hat 
weniger Angst und Befürchtungen. Gekop-
pelte Prothesen nach Art eines Scharniers 
werden nämlich heute nur noch in beson-
deren Fällen, wie z. B. bei Knochenverlust 
durch Unfall oder als Revision angewen-
det. Vielen Patienten und auch manchen 
Hausärzten ist die Definition eines Kunst-
gelenks nicht oder nicht richtig bewusst. 

Es gibt heute fast nur noch Oberflächener-
satz. Der Begriff „Vollprothese“ wird meist 
synonym mit „Volloberflächenprothesen“ 
verwendet, was unter Umständen missver-
ständlich für den Laien bzw. den Patien-
ten sein kann. Um bei dem Beispiel Knie 
zu bleiben, erfolgt der Oberflächenersatz 
hierbei durch einen sogenannten „Schlit-
ten“. Eine Schlittenprothese wird ganz 
oder zum Teil (Vollschlitten, Hemischlitten 
oder Dreiviertelschlitten) an einem Knie-
gelenk eingesetzt und besteht zum einen 
aus einem Titanteil, das am Oberschenkel 
angebracht wird und als eine Art „Kufe“ 
funktioniert und aus einer Metallscheibe, 
die an der Oberseite des Schienbeins an-
gebracht wird. Diese Metallscheibe hat 
einen Kunststoffbelag, der ein Gleiten des 
oberen Teils der Prothese ermöglichen 
soll. Die Teile der Schlittenprothesen er-
setzen meist durch Arthrose abgenutzten 

Knorpel. Die heutigen Schlittenprothesen 
sind so alltagstauglich, dass sie wenige 
Einschränkungen bringen und viele Sport-
arten praktiziert werden können. 

Ersatz eines Kniescheibengelenks

RATGEBER
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Keine Angst vor  
Kunstgelenken

Vorurteile entkräften,  
Vorteile herausstellen

Der Einsatz von Knie- und 
Hüftgelenksendoprothesen 
gehört mittlerweile zu den 
erfolgreichen und bewähr-
ten Eingriffen im Bereich 
der Orthopädie: Dr. Christian 
Mauch berichtet über seine 
Erfahrungen in der Endopro-
thetik und möchte damit vor 
allem Betroffenen die Angst 
vor einem Eingriff nehmen.

Herr Dr. Mauch, welche Erfahrungen 
haben Sie mit Patienten gemacht, die 
Kunstgelenke benötigen und wie schät-
zen Sie das Wissen und die Meinung 
der Bevölkerung darüber ein?
Dr. Mauch: Wenn ich einem Patienten z. B. 
einfach nur sagen würde, er brauche ein 
künstliches Knie oder eine Vollprothese, 
dann würde er mitunter schockiert re-
agieren. Benutze ich hingegen den Begriff 
„Schlittenprothese“ bzw. „Oberflächen-
ersatz“ wird dieselbe Nachricht gleich 
besser aufgenommen, der Patient hat 
weniger Angst und Befürchtungen. Gekop-
pelte Prothesen nach Art eines Scharniers 
werden nämlich heute nur noch in beson-
deren Fällen, wie z. B. bei Knochenverlust 
durch Unfall oder als Revision angewen-
det. Vielen Patienten und auch manchen 
Hausärzten ist die Definition eines Kunst-
gelenks nicht oder nicht richtig bewusst. 

Es gibt heute fast nur noch Oberflächener-
satz. Der Begriff „Vollprothese“ wird meist 
synonym mit „Volloberflächenprothesen“ 
verwendet, was unter Umständen missver-
ständlich für den Laien bzw. den Patien-
ten sein kann. Um bei dem Beispiel Knie 
zu bleiben, erfolgt der Oberflächenersatz 
hierbei durch einen sogenannten „Schlit-
ten“. Eine Schlittenprothese wird ganz 
oder zum Teil (Vollschlitten, Hemischlitten 
oder Dreiviertelschlitten) an einem Knie-
gelenk eingesetzt und besteht zum einen 
aus einem Titanteil, das am Oberschenkel 
angebracht wird und als eine Art „Kufe“ 
funktioniert und aus einer Metallscheibe, 
die an der Oberseite des Schienbeins an-
gebracht wird. Diese Metallscheibe hat 
einen Kunststoffbelag, der ein Gleiten des 
oberen Teils der Prothese ermöglichen 
soll. Die Teile der Schlittenprothesen er-
setzen meist durch Arthrose abgenutzten 

Knorpel. Die heutigen Schlittenprothesen 
sind so alltagstauglich, dass sie wenige 
Einschränkungen bringen und viele Sport-
arten praktiziert werden können. 

Ersatz eines Kniescheibengelenks
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Die Entwicklung ist besonders in den letz-
ten 20 Jahren – auch in anderer Hinsicht – 
auf dem Gebiet des Kunstgelenkersatzes 
positiv vorangeschritten: So werden z. B. 
Blutspenden kaum noch benötigt und 
durch postoperative Schmerzkatheder 
sind auch die Schmerzen überschaubar. 

Ein Kunstgelenk ist heute keine Katast-
rophe mehr. Ich möchte den Menschen 
wirklich die Angst vor Kunstgelenken neh-
men, denn diese sind enorm erfolgreich!

Welche Art von Endoprothese und Ope-
rationsart können Sie empfehlen?
Dr. Mauch: Eine solche Empfehlung gibt 
es nicht, die Wahl des Vorgehens ist von 
verschiedenen Faktoren abhängig. Ich 
finde es wichtig, dass in dem Bereich der 
Endoprothetik nicht unbedingt Trends 
gefolgt wird und Schlagworte wie z. B. 
„Hightech“ oder „Frauenknie“ mit einem 
werbewirksamen Einfluss zu falschen 
Entscheidungen führen. Implantate, die 
seit über 20 Jahren auf dem Markt sind 
und sich in ihrer Haltbarkeit und Funktio-
nalität bei tausenden von Patienten be-
währt haben, sind meiner Meinung nach 

solchen vorzuziehen, die neu auf dem 
Markt sind und über die noch wenige Er-
fahrungswerte vorliegen. Als Orthopäde 
setze ich nicht auf Trends, sondern auf 
das, was ich kann und was ich bereits 
viele hundert Mal eingesetzt habe.

Ähnlich stehe ich zu der Frage, ob offen 
oder minimal-invasiv operiert werden soll: 
Ziel ist es natürlich immer, minimal-in-
vasiv zu bleiben, jedoch ist das nicht für 
jeden Patienten die idealste Lösung. Es 
ist am wichtigsten, dass die Prothese ex-
akt platziert wird und in manchen Fällen 
ist dafür auch ein größerer Hautschnitt 
nötig. Während die minimal-invasive He-
rangehensweise beim Knie eine weniger 
große Rolle spielt, wird sie aufgrund der 
Gewebeschonung bei beispielsweise der 
Hüfte oft und gerne angewendet. In den 
langfristigen Ergebnissen jedoch ist kein 
Unterschied zwischen einem offen durch-
geführten und minimal-invasiv erfolgten 
Eingriff zu sehen. Der Vorteil eines größe-
ren Hautschnittes beim offenen Operieren 
ist, dass die Endoprothese noch exakter 
platziert werden kann. In der Regel gehen 
wir „von klein nach groß“, das heißt, wir 
erweitern den Hautschnitt während des 
Eingriffs, wenn dies notwendig wird.

Wie viel Erfahrung sollte Ihrer Meinung 
nach ein guter Operateur für den Ein-
satz einer Endoprothese mitbringen?
Dr. Mauch: Nach den Richtlinien des Ge-
setzgebers muss ein Operateur mindes-
tens 60 Kunstgelenke im Jahr einsetzen. 
Diese Anforderung halte ich für aus-
reichend. Jeder Operateur – egal, ob in 
einem kleinen oder großen Krankenhaus 
oder als Belegarzt tätig – sollte Kenner 
seines Faches sein, wenn er zwischen 
50 und 100 Prothesen im Jahr einsetzt. 
Ich selbst führe jährlich ungefähr 150 sol-

cher Eingriffe am Knie durch. Die Kunst 
eines guten Operateurs liegt begründet in 
einem soliden Handwerk und einer soli-
den Materialkunde. Es sollten keine Expe-
rimente gemacht werden, denn dafür ist 
die Gesundheit der Patienten zu wichtig. 

Sich auf ein Gebiet zu spezialisieren, fin-
de ich außerdem sinnvoll. Ich führe aus-
schließlich Kunstgelenkchirurgie am Knie 
durch. In unserer Gemeinschaftspraxis 
sind wir insgesamt sechs Ärzte, die sich 
die verschiedenen Bereiche der Gelenk- 
und Wirbelsäulenerkrankungen (operativ 
und konservativ) aufgeteilt haben.

Wie lange dauert der Einsatz einer Endo-
prothese am Knie, wie ist der Verlauf nach 
dem Eingriff und wie lange sind die Kunst-
gelenke ihrer Erfahrung nach haltbar?
Dr. Mauch: Im Schnitt benötige ich für 
eine Kniegelenksprothese 65 Minu-
ten. Meine Patienten bleiben nach der 
Operation in der Regel acht bis neun 
Tage im Krankenhaus. 90 Prozent von 
ihnen sind innerhalb eines halben Jah-
res schmerzfrei, 10 Prozent von ihnen 
haben nachher noch Restprobleme. In-
fektionen sind zum Glück selten.

Wie lange ein Kunstgelenk, beispiels-
weise im Knie hält, ist schwer zu sagen. 
Die verbreitete Meinung, die Haltbarkeit 
liege bei 10 – 15 Jahren, vermittelt ein 
falsches Bild. Denn es ist ja nicht so, 
dass nach Ablauf dieser Zeit ein Knopf 
gedrückt würde, der dann Verfall und 
Schmerzen plötzlich beginnen ließe. Der 
Verschleiß ist ein gradueller Prozess, der 
individuell verschieden ist und unter an-
derem mit dem Grad der Belastung und 
der Prothesenqualität zusammenhängt. 
Zwar steigt die Lockerungsrate mit den 
Jahren an, jedoch kann beobachtet wer-
den, dass nach 15 – 20 Jahren noch ein 
großer Teil der Prothesen festsitzt.

Herr Dr. Mauch, herzlichen Dank für 
Ihre Erläuterungen!

Weitere Informationen

Tel.: 0711 - 87 03 530
info@orthopaedie-stuttgart.de

Die Gründer  
des Zentrums  
für Orthopädie und  
Neurochirurgie  
Stuttgart:  
Dr. Stihler,  
Dr. Mauch, 
Dr. Langenbach  
(von links nach rechts) 

Modell eines Kniegelenks  
mit Endoprothese
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4. September 2013 um 
19.00 Uhr im GAZi-Stadion 
bei hoffentlich toller Flut-
lichtstimmung statt.

Auswärtsspiel beim Auf-
s t i e g s f a -
v o r i t e n 
N u m m e r 
eins

Die meis-
ten Dritt-
l i g a -Tr a i n e r 
wählten den 1. FC Heiden-
heim zum größten Auf-
stiegsaspiranten, 17 von 20 
Trainern gaben ihre Stimme 
für den 1.FCH ab. Nichtsdes-
totrotz fahren die Kickers 
sicherlich nicht chancenlos 
nach Heidenheim. Deshalb 
unterstützt die Kickers mit 
zahlreichem Erscheinen am 
8. Spieltag. Ausgetragen 
wird die Partie am Sams-
tag, 7. September 2013 um 
14 Uhr in der Voith Arena.

Die Kickers zu Gast in  
Osnabrück
 
Nach dem heu-
tigen Stuttgar-
ter Stadtderby 
folgt das nächs-
te Auswärtsspiel 
in Osnabrück. Der 
VfL mit dem neuen Chef-
trainer Maik Walpurgis 
mischt auch diese  Saison 
wieder in der Spitzengrup-
pe der Tabelle mit. Einen 
Punkt hinter Tabellenführer 
Heidenheim reihen sich die 
Osnabrücker auf Rang vier 
ein. Das sollte die Kickers je-
doch wenig beeindrucken, 
denn letzte Saison gewan-
nen die Blauen gegen gleich 
mehrere Spitzenteams wie 
zum Beispiel Müns-
ter oder auch den 
nächsten Gegner Os-
nabrück. Deshalb alle 
mit nach Osnabrück! 
Angepfiffen wird das 

Spiel am Samstag, 31. Au-
gust 2013 um 14 Uhr in 
der osnatel-Arena in Os-
nabrück. 

Duell auf Augenhöhe: 
Unterhaching zu Gast 

auf der Waldau

In der ersten englischen 
Woche in dieser Saison 
empfangen die Kickers die 
Spielvereinigung Unterha-
ching. Die Bayern sind, wie 
auch die Kickers, nicht gut 
in die Spielzeit 2013/14 ge-
startet. Beide Mannschaf-
ten stehen nach vier Spiel-
tagen mit zwei Punkten da. 
Ein heißer Kampf steht uns 
auf der Waldau bevor. Letz-
te Saison gab es zwei Remis 

bei den Aufeinan-
dertreffen. Das 
Duell der aktu-

ellen Tabellen-
nachbarn findet 
am Mittwoch,  

DIE NÄCHSTEN 
SPIELE.

AUSblick

3. Liga, 6. Spieltag 
Samstag, 31. August 2013 
Anstoß: 14.00 Uhr 
Osnatel-Arena 
VfL Osnabrück - 
SV Stuttgarter Kickers

3. Liga, 7. Spieltag 
Mittwoch, 4. Sept. 2013 
Anstoß: 19.00 Uhr 
GAZi-Stadion a. d. Waldau 
SV Stuttgarter Kickers - 
SpVgg Unterhaching

3. Liga, 8. Spieltag 
Samstag, 7. Sept. 2013 
Anstoß: 14.00 Uhr 
Voith-Arena 
1.FC Heidenheim - 
SV Stuttgarter Kickers

Weil uns Kinder wichtig sind,
haben wir einen Handschuh mit SUPPORTFRAME- 
Element zur Stabilisierung der Hand entwickelt, der 
Erwachsenen-Standard hat und bereits ab Größe 4  
verfügbar ist.

Unterstützung der Hand!

Lite BäLLe
Die gelenkschonende Alternative für Kinder bis 12!  
Die Verwendung von sogenannten LiTE-Bällen
im Kinderbereich ist die perfekte Alternative
bis zur D-Jugend. 

Gelenkschonend!
durch weniger Gewicht.

Weil uns Kinder wichtig sind,
achten wir darauf, dass auch ZWiSCHENGRÖSSEN  
dazu beitragen, dass ein Textil etwas länger getragen 
werden kann.

Zusatzgrösse für Kinder!

Weil uns Kinder wichtig sind,
achten wir auf ökologische und soziale Werte. 

Kinder brauchen mehr AUFMerKSAMKeit
Wir wissen um den Spaßfaktor, den Fußball bereitet. Aber Fußball ist auch ein harter Sport, der bereits  
die Kleinsten körperlich stark beansprucht. Deshalb genießen Kinder bei uns ein besonderes Augenmerk.
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INTELLIGENT
> Schnell > Flexibel

X-Guard® - die Schutzeinrichtung für Maschinen,
Anlagen, Roboter, Logistik und Lager.

AXELENT GmbH
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